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Úvodem

Jedním z nejslibnějších teritorií se díky dynamickému ekonomickému rozvoji a relativně velkému vnitřnímu trhu stává pro české exportéry a výrobce Ruská federace. Důležitost ruského trhu pro českou ekonomiku je zdůrazněna i tím, že Ruská federace je zařazena ve vládní Koncepci proexportní politiky do první skupiny teritoriálních priorit.

Většina českých firem může na ruském trhu navázat na tradiční dlouholeté zkušenosti, musí ale v současnosti počítat s mnohem větší konkurencí. V této souvislosti mají klíčový význam aktuální a zasvěcené informace o ruském trhu. Zejména důležité jsou pak informace analyzující vztah obchodní příležitost versus riziko, jejichž dosažitelnost pro české exportéry je ve srovnání s exportéry z jiných zemí Evropské unie např. Německa relativně obtížná. 

Svaz německého hospodářství v Ruské federaci publikuje ve spolupráci s časopisem 
„Ost–West-Contact“ každoročně brožuru s názvem „100 otázek a odpovědí k rozvoji obchodu s Ruskem“, která je v německých hospodářských kruzích velmi ceněna. Formu i obsah této brožury dále uvedení autoři této české publikace shledali natolik zajímavými, že se rozhodli společnými silami v zájmu podpory česko-ruských obchodních vztahů a s autorským souhlasem výše citovaných subjektů předmětnou německou publikaci pro rok 2005 přeložit, v nezbytném rozsahu adaptovat pro použití českými subjekty a dát ji k dispozici odborné veřejnosti.

Spoluautoři velice ocení připomínky a názory na tuto publikaci event. její aktualizaci a doplnění v následujících letech a přejí jejím uživatelům mnoho úspěchů na ruském trhu.
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Téma: Všeobecný ekonomický vývoj


1. Jak se vyvíjí ruské hospodářství?

Ruské hospodářství zaznamenalo v roce 2004 opět růst o více než sedm procent. Již v roce 2003 činil nárůst hrubého domácího produktu 7,3 procenta. Tím se zařazuje tato země k zemím s nejdynamičtěji rostoucím národním hospodářstvím v celosvětovém měřítku.

 

2. Prezident Putin si stanovil za cíl, že do roku 2010 bude hrubý národní produkt na osobu zdvojnásoben. Lze tento cíl pokládat za realistický?

K zdvojnásobení hrubého národního produktu do r. 2010 by byl potřebný roční hospodářský růkolo deseti procent. Z tohoto hlediska by byl tento náročný záměr obtížně realizovatelný, zvláště když specialisté vycházejí z jistého, i když ne velmi markantního, zpomalení růstu ekonomiky.

 

3. Co můžeme v následujících letech očekávat od ruského hospodářství?

Několik prognóz počítá v roce 2005 s růstem hospodářství vyšším než šest procent. Ruská vláda snížila na začátku června očekávaný růst z 6,5 na 5,8 procent. Ministr pro hospodářský rozvoj a obchod Ruské federace, German Gref, předpovídá pro tento rok hospodářský růst 5,5 procenta. Rovněž IWF předpovídá růst hrubého národního produktu v roce 2005 ve stejné výši. Bude velmi obtížné udržet inflační křivku pod deseti procenty, v roce 2005 počítá IWF s dvanácti procenty. Průmyslová výroba se zvýší zhruba o pět procent, o něco méně než v minulém roce.

 

4. Které obory vykazují obzvláště vysokou dynamiku?

Strojírenství a kovozpracující průmysl byly v uplynulém roce nejdynamičtějšími obory v Rusku. Svými 11,7 procenty růstu se umístily před průmyslem s palivy a chemickým i ropným průmyslem, kde se růst zvýšil o přibližně sedm procent.

 

5. Jak daleko pokročila jednání o přistoupení Ruska do WTO?
S přistoupením se počítá nejdříve v roce 2006. Bilaterální jednání s 30 zeměmi – mezi nimi s Evropskou unií – jsou již ukončena. Tyto země reprezentují polovinu členů WTO a asi 85 procent obratu ruského zahraničního obchodu. Jednání s USA a Japonskem budou v brzké době ukončena. 

 

6. Jak jsou připraveny jednotlivé obory na vstup do WTO a na světovou hospodářskou soutěž?

Ropný, plynový a ocelářský průmysl, stejně jako barevná metalurgie jsou na vstup připraveny dobře. V těchto oborech bylo v uplynulých letech výrazně investováno, vyvážejí většinu své produkce a splňují tak mezinárodní nároky na jakost. Jinak je tomu u strojírenského průmyslu a staveb zařízení. Zde je podíl importu velmi vysoký.
V souvislosti s přistoupením k WTO se očekává tlak na zvýšení cen energetických nosičů.
 

7. Jak se vyvíjely vztahy Ruska k Evropské unii?

Evropská unie je nejdůležitějším obchodním partnerem Ruska – přes 50 procent celkového objemu obchodu se odvíjí se zeměmi EU. Na druhé straně je Rusko také pátým největším obchodním partnerem Evropské unie za USA, Švýcarskem, Čínou a Japonskem. Rusko se v každém případě podílí na celkovém zahraničním obchodu Evropské unie pěti procenty. V uplynulém roce činil import z Evropské unie 45,6 miliard euro, export 80,4 miliard euro. Musíme zde ovšem zohlednit skutečnost, že téměř 20 procent ruského exportu do Evropské unie připadá na Německo a téměř třetina dodávek Evropské unie do Ruska je realizována německými firmami. 10. května 2005 se uskutečnilo 15. setkání na nejvyšší úrovni zástupců EU a Ruska, kteří uzavřeli několik smluv o prohloubení spolupráce. V balíčku, o kterém se jednalo po dobu dvou let, bylo naplánováno zintenzívnění vztahů v oblastech hospodářství, ministerstva vnitra a soudnictví, vnější bezpečnosti stejně jako vzdělání a kultury. Putin označil strategické partnerství s Evropskou unií jako „důležitou prioritu pro Rusko“.

 

8. Jak se vytváří ekonomické vztahy mezi Ruskem a Českou republikou?

Pokud se jedná o ekonomické vztahy s RF, je nutné zdůraznit, že v období posledních dvou let se rapidně zvýšil objem vzájemného obchodu. V roce 2004 dosáhl český vývoz do Ruska hodnoty řádově 950 mil. USD, což pro nás představovalo meziroční růst o více než 48 %. Výsledky letošních prvních sedmi měsíců jsou pro nás stejně tak povzbuzující, jelikož za toto období jsme vyvezli do Ruska zboží v hodnotě 745 mil. USD, což meziročně v dolarovém srovnání představuje nárůst o více než 47 %. To znamená, že se nám daří udržet poměrně vysokou dynamiku růstu vývozu. 

Těžištěm vývozu jsou především stroje, strojní zařízení a dopravní prostředky, které tvoří řádově polovinu českého vývozu do Ruska. Z hlediska podrobnějšího rozlišení se na tak výrazném oživení vývozu nejvíce podílelo zvýšení objemu exportu osobních automobilů, léků, výpočetní techniky, vysílacích zařízení pro sítě mobilního telefonického spojení a široké škály strojírenských zařízení používaných v různých odvětvích průmyslu. 

Ruskou federaci samozřejmě vnímáme i jako významného dodavatele energetických surovin, především ropy a zemního plynu. V roce 2004 dosáhl dovoz z Ruska hodnoty 3,7 miliardy USD a za prvních sedm měsíců t. r. necelé 2,4 miliardy USD. Řádově tři čtvrtiny hodnoty dovozu přitom tvoří ropa, ropné výrobky a zemní plyn.

 

9. Jaké je klima pro investice v Rusku?

Rusko je perspektivním a několik let již solventním trhem, což si dnes uvědomují všichni jeho obchodní partneři a přizpůsobují tomu svůj přístup. Přešlapování a další váhání může znamenat, že v budoucnu bude proniknutí na ruský trh ještě složitější a finančně náročnější, a to i z důvodu změn v charakteru konkurenčních tlaků, kterým jsou podniky vystaveny. Současně však platí, že specifika ruského trhu vyžadují jeho dokonalou znalost a také přístup šitý na míru, pokud jde o analýzu všech rizik a možností.

Současný ekonomický vývoj v Rusku vytváří značné předpoklady pro aktivní nástup zahraničních firem na zdejší trh. Řada oblastí ruské ekonomiky disponuje zastaralou výrobní základnou. Dopravní, telekomunikační a logistické struktury jsou značně poddimenzovány a vyžadují dobudování, jakož i modernizaci. Dosud nevyužité možnosti nabízí sektor služeb.

10. Jak ovlivnila aféra kolem Jukosu obchody v Rusku?

Vyskytují se sice celosvětově znepokojivé výroky o Jukosu, ale nebylo zaznamenáno, že by se investoři z tohoto důvodu stáhli zpět z Ruska. Existují dokonce také názory, že postupem proti Jukosu byla obnovena rovnováha mezi ekonomikou a státem. Jak vysvětlil vedoucí Federální služby pro finanční dozor Ruska, Viktor Subkov, na začátku června, se snížil odliv kapitálu z Ruska na základě fiktivních smluv na nulu. Příliv zahraničních investic se také v uplynulém roce dále zvyšoval. 

 

11. V jakém rozsahu investovaly zahraniční firmy v Rusku?

Podle oficiální ruské statistiky se pohybovaly zahraniční celkové investice kolem 40,5 miliard USD. V této částce jsou ovšem zahrnuty také úvěry a leasingy. Přímé investice činily 9,4 miliard USD a tím se zvýšily v porovnání s předchozím rokem o téměř 39 procent.

 

12. Do jakých oborů investují zahraniční firmy?

Přes 40 procent zahraničních investic teklo, podle údajů ruského Ministerstva pro hospodářský rozvoj a obchod, do průmyslu, téměř 30 procent do obchodu. S velkým odstupem následuje finanční a úvěrové hospodářství, dopravní odvětví a telekomunikace.

 

13. Kdo patří k největším zahraničním investorům?

U akumulovaných celkových investic se na konci roku 2004 umístil na předních pozicích Kypr, Nizozemí, Luxemburg a Německo.

 

14. V jakém rozsahu se angažují české firmy s kapitálem v Rusku?

Záleží vždy na jednotlivé firemní strategii a druhu nabízeného zboží. Je řada úspěšných velkých českých firem, které mají založeny společný podnik s ruskou stranou nebo výrobní kooperaci. Řada dalších se omezuje pouze na přímé dodávky produkce, event. s následným servisem.   

 

15. V jakých oborech mají české firmy obzvlášť dobré šance?

Oborem číslo jedna je pochopitelně strojírenství, které jednoznačně dominuje ve vývozu do Ruska. Údaje o ruském dovozu za období minulého roku rovněž signalizují výrazné zvyšování nákupů investičního zboží strojírenského charakteru. Předpoklad pro uplatnění českých strojírenských firem na ruském trhu se předpokládá i do budoucna, kdy bude třeba ještě výrazněji modernizovat ruskou výrobní sféru. U ostatních vývozních položek mají velkou šanci na úspěch také osobní automobily, výpočetní a telekomunikační technika.  

16. V jakém rozsahu se ještě stále převádí ruský kapitál do ciziny?

V současné době se spíše investuje, než transferuje. V nedávné době byla zaznamenána rostoucí investiční činnost ruských firem v zahraničí. Jedním z nejvíce senzačních obchodů uzavřených v roce 2004 byla asi 20procentní účast firmy Norilsk Nickel na jihoafrickém výrobci diamantů Gold Fields. Severstal převzal za 580 miliónů USD italský ocelářský koncern Lucchini a koupil za 280 miliónů USD americkou firmu Rouge Industries. Jiným důležitým faktorem jsou převody peněz zahraničních dělníků do jiných zemí SNS a export kapitálu, který je spojen s rostoucí zálibou Rusů v cestování. Export kapitálu je vyčíslen pro rok 2004 na 7,8 miliardy USD.

 

17. Jak velké jsou rezervy zlata a deviz Ruska?

V polovině června 2005 činily 146,5 miliard USD a tím se během uplynulých čtyř let téměř zpětinásobily.

 

18. Jak dobře je zajištěn stabilizační fond proti výkyvům cen ropy?

Stabilizační fond akumuloval do konce první čtvrtiny roku 2005 prostředky ve výši 768 miliard rublů, to je 3,8 procent hrubého domácího produktu. 

19.  Jaké úkoly chce splnit ruská vláda, aby dosáhla dalšího zlepšení investičního klima?

Vláda označila za těžiště svého zájmu rozvoj finančního systému, restrukturalizaci přírodních monopolů, zdokonalení zemědělského zákonodárství a reformu soudního systému. 

Téma: Zahraniční obchod

20. Jak se vyvíjí ruský zahraniční obchod?

Aktivní saldo zahraničního obchodu činilo v roce 2004 87 miliard USD. Tento vývoj byl zaznamenán při rostoucích obratech jak u exportu, tak u importu. Struktura exportu je ovšem stejně jako dříve příliš surovinově zatížena (přes 50 procent nosiče energie). V prvním čtvrtletí 2005 činilo aktivní saldo zahraničního obchodu 28,1 miliard USD. Do budoucna je možné počítat s významným růstovým potenciálem, protože v Ruské federaci existuje výrazná potřeba investic a modernizace. Tomu odpovídá i jednoznačné umístění strojů a zařízení na prvním místě v žebříčku českých vývozů. 

 

21. Jaký význam mají pro sebe navzájem Česká republika a Rusko jako obchodní partneři?

Určitě velký. Velká část českého exportu směřuje právě na ruský trh. Novou tendencí ruské ekonomiky je v současné době a zřejmě i do budoucna zůstane podpora přílivu přímých zahraničních investic a s tím související podpora organizování výrobních kooperací, společných výrob a zakládání společných podniků na území RF. Centrální orgány RF tuto tendenci výrazně podporují a v převážné míře ji podporují i administrace regionů. Z tohoto důvodu je potřebné, aby české firmy ve svých záměrech s touto tendencí počítaly a využily ji. 

 

22. Jakou cestu používají české firmy pro realizaci prodeje svých produktů do Ruska?

Z právního hlediska rozlišujeme mezi třemi základními typy prodeje: V prvním případě existuje možnost přímého obchodu. Při tom dodává zahraniční firma zboží na základě kupní smlouvy do Ruska a otevře si kvůli podpoře své obchodní činnosti přímo v dané lokalitě zastoupení, které ovšem nesmí vykazovat žádné vlastní obraty. Zde se pak zpravidla objeví problém, kde je hranice mezi zastoupením a provozovnou. V druhém případě si může česká firma založit ruskou dceřinou společnost. A konečně třetí možnost představuje prodej zboží prostřednictvím obchodního zástupce. V tomto případě se vyhnete zřízení a financování vlastního zastoupení. 

 

23. Jak a kde lze najít partnera pro prodej?


Zdrojem nových kontaktů je účast na výstavách, veletrzích a kooperačních burzách. Přehled všech výstav a veletrhů probíhajících v Ruské federaci a podrobné informace o nich lze najít na internetových stránkách např. www.allexpo.ru, www.informexpo.ru, www.seminarium.ru, www.exponet, www.expostat.ru, případně na internetových stránkách jednotlivých výstavišť. Informace o výstavách v RF jsou k dispozici též na generálních konzulátech v St. Petěrburgu a Jekatěrinburgu podle jejich působnosti. V Moskvě patří k nejmodernějším výstaviště Expocentrum (tel. +7 095 255 3799, fax +7 095 205 7210, www.expocentr.ru, email: centr@expocentr.ru), na kterém jsou převážně organizovány nejprestižnější výstavy v teritoriu. Další významná výstaviště v Moskvě: Sokolniki (tel. +7 095 268 6323, fax +7 095 268 0891, www.exposokol.ru, email: info@exposokol.ru), Centrální výstavní sál Manéž (tel. +7 095 202 8976), Nová Manéž (tel./fax +7 095 292 1556, +7 095 292 4459, Všeruské výstavní centrum (VVC, tel. +7 095 748 34 00, fax +7 095 748 3480, www.vvcenter.com, email: info@BDHX.ru), komplex Olympijskij (tel. +7 095 288 3762). Nové moderní výstaviště je Crocus-Krokus Expo (www.crocusexpo.ru).

Dalším velmi důležitým zdrojem kontaktů je účast na podnikatelských misích do různých regionů Ruské federace, které pořádá Komora pro hospodářské styky se SNS spolu se Zastupitelským úřadem v Moskvě. Součástí těchto obchodních cest jsou prezentace českých a ruských firem. Všechny tyto cesty mají podporu představitelů státních orgánů ČR, což umožňuje českým podnikatelům setkat se s nejvyšším vedením administrace a významných ruských firem. 

24.  Jaký podíl mají na trhu západní firmy?

Západní produkty a služby dnes již neodmyslitelně patří k ruskému hospodářství. Máte-li snad někdy v moskevských supermarketech a obchodních domech dojem, že zde dominuje západní zboží – pak v měřítku celé země to vypadá zcela jinak, zvlášť když ruské značky mohou překvapivě slavit svou jednoznačnou převahu právě v potravinářském průmyslu. Také mnoho zahraničních značek pochází již z ruské výroby. Podíl západních produktů na celkovém trhu se samozřejmě liší podle daného oboru. I když se Vám může v Moskvě zdát, že vedoucí značkou na trhu s osobními vozidly je Mercedes, není tomu tak. Více než polovina prodaných automobilů pochází z domácí výroby a tyto automobily jsou výrazně cenově výhodnější. Existují ale také samozřejmě produkty, které se v Rusku v požadované kvalitě vůbec nevyrábějí, jako například určité druhy papíru. Ale i v této oblasti se již prostřednictvím ruských nebo zahraničních investorů vytváří domácí kapacity. 

Téma: Finanční služby

 

25. Jak se vyvinul finanční trh?

Kontinuální růst ruského hospodářství od roku 1999 pozitivně ovlivnil také ruské bankovnictví. Banky ještě více rozšířily a vypracovaly portfolio svých produktů. V současné době jsou poskytovány spotřebitelské úvěry a maloobchodní služby ruskými bankami i dceřinými společnostmi zahraničních bank pomocí rychle se rozrůstající sítě poboček. Euroobligace byly nadále vydávány a úrokové sazby nadále klesaly. Místní obligace obchodních společností zažívaly boom, tento trend byl podporován změnami zákonů, které zjednodušily emise, reálné úrokové sazby jsou nadále negativní. Stále častěji se hovoří o sekuritizaci, první transakce se nacházejí ve fázi přípravy. Zdá se, že od doby IPO firmy Sistema na Londýnské burze byla i zde zlomena klatba a další IPO jsou plánovány. Navzdory mnoha negativním zprávám o Yukosu ratingy ruských společností zůstaly stabilní
V červnu 2004 vyvolalo odebrání licence dvěma bankám malou krizi, protože Centrální banka dala bankovnímu trhu k dispozici likviditu pozdě. Mezitím se však ruský bankovní  systém opět plně zotavil.
Jaký je rating Ruské federace ?
V roce 2005 zvýšily ratingové agentury hodnocení ruského rizika s ohledem na zlepšující se finančně politickou situaci, výrazný přebytek státního rozpočtu a rychlý růst devizových rezerv do kategorie rizik vhodných pro investice

Ratingová společnost Fitch zařadila dlouhodobé ruské obligace stejně jako suverénní riziko do kategorie „BBB“ se stabilním výhledem.

Obdobně ratingová společnost Standard & Poors zvýšila rating dlouhodobých ruských obligací v cizí i domácí měně na kategorii „BBB-„, rating krátkodobých závazků byl zařazen do  kategorie „A-3“.

Splečnost Moodys zařadila toto riziko do kategorie vhodné pro investice již v roce 2003.      

Tento positivní vývoj se následně promítá i do ratingového hodnocení ruských společností, bank a ostatních hodnocených entit.  

 V jakém stavu se nachází bankovní reforma v Rusku

 
Také v roce 2005 byly učiněny určité kroky týkající se  reformy bankovního sektoru. Zabezpečení vkladů bylo v podstatě zavedeno bez větších problémů. Byly vypracovány různé strategie pro reformu, mezi jinými také Asociací ruských bank a vládou. Lze  očekávat, že v následujícím období bude vyvinuta větší zákonodárná aktivita v tomto směru. 

Uplynulý rok byl pozoruhodný tím, že poprvé za 6 let centrální banka (CBR) nevydala bankovní licenci žádné nové komerční bance. Dle dostupných informací k 31. 12. 2004 existovalo v RF celkem 1299 finančních ústavů oprávněných k bankovním operacím, nicméně počet bank v RF postupně klesá. Vloni byly odebrány licence cca 40 finančním ústavů, a podobná situace se očekává i v letošním roce. Hlavní tendencí ruského bankovního sektoru v roce 2004 byl růst spotřebního
a hypotečního úvěrování, včetně zvýšeného zájmu bank o operace podnikových obligací. Aktiva ruských bank rostly v loňském roce nerovnoměrně – nejnižší tempo růstu bylo zaznamenáno ve 2. a 3. čtvrtletí, tj. v době krize mezibankovní důvěry, kdy úhrnný přírůstek aktiv nepřesáhl 5%. V meziročním srovnání však aktiva bank stouply o 30%, v hodnotovém vyjádření činily 6,9 trilionů RUR (v r. 2003 – 5,3 tril. RUR). Kapitalizace ruského bankovního systému vzrostla během loňského roku z 778 mld. na 905 mld. RUR, což představuje meziroční zvýšení o 16,3%. Pokud jde o úhrnný zisk ruského bankovního sektoru, tento vzrostl mnohem výrazněji – o cca 43% (177 mld. RUR proti 124 mld. RUR v r. 2003).     
 

26.  Jakou roli hrají zahraniční banky?

Řada zahraničních bank soustředěná na ruský trh v roce 2003 a 2004 nadále rozšířovala své operace a začala se specializovat na nové segmenty trhu. Koupě Russian Standard společností BNP-Paribas se sice nezdařila, ale KMB byla prodána bance Intesa. Zahraniční banky nepůsobí v současné době jen v jejich klasickém segmentu, v oblasti financování dovozů do Ruska a financování exportu pro ruské firmy, nýbrž ve stále větší míře taktéž v oblasti provozního financování a financování investic firem. Paleta produktů a zejména ruská základna klientů se stále rozšiřuje. K pobočkám a dceřiným společnostem zahraničních bank již neodmyslitelně patří obsluha významných ruským vývozcům. Rusko se stává pro zahraniční banky stále důležitějším partnerem.
27.  


28. Jak financují české firmy své dodávky do Ruska ? 
Financování dodávek pro export lze chápat dvojím způsobem. Buď hovoříme o financování výroby pro splnění exportních závazků, nebo o realizaci financování exportních dodávek. V prvním případě Česká exportní banka a další banky působící v ČR poskytují standardní financování výroby konkrétního obchodního případu a to prostřednictvím tzv. předexportního financování.

Ve druhém případě, kdy se jedná ve své podstatě o inkaso za dodané zboží nebo služby, využívají klienti buď akreditiv (L/C) nebo garance (pro ruské partnery jsou tyto bankovní produkty nákladné a i těžko dostupné s ohledem na požadované zajištění ze strany ruských bank), nebo bankami nabízené exportní financování ve formě dodavatelských nebo odběratelských úvěrů.

 

29. Jakou roli sehrávají české banky při financování obchodu a investic?

Banky hrají významnou roli při financování českého exportu do Ruska. Zvyšující se zájem o toto teritorium ze strany podnikatelské sféry se Česká exportní banka a další banky působící v ČR snaží podchytit svojí nabídkou bankovních produktů, které jsou velice variabilní ať z pohledu času (krátké, dlouhé), nebo s ohledem na subjekt, jehož riziko je banka ochotna přijmout (bankovní či nebankovní), nebo s ohledem na vlastní konstrukci požadovaného financování. Zde je třeba podotknout, že veškerá činnost předmětných českých bank je velice úzce vázána na spolupráci s Exportní garanční a pojišťovací společností, jejíž pojistné produkty využívá v celé šíři a tím ještě více pomáhá využívat podporu zahraničnímu obchodu, kterou poskytuje stát.
V zásadě poskytují  banky působící v ČR a specializované na  teritorium Ruské Federace /jako např.Commerzbank/ kompletní finanční servis pro exportéry z ČR vč. servisu pro místní ruské prodejní organizace českých exportérů a kompletní finanční  servis vč. investičního a provozního financování místní výroby v Ruské Federaci v souladu s místním zákonodárstvím a místními tržními podmínkami.       
30. Jaké možnosti mají české firmy, pokud chtějí zajistit svůj obchod a své investice?

K dispozici jsou běžná zajištění. Jejich prosazení však v některých případech může být stále ještě  problematické. Je vhodnější když záruky a závazky vyplývající například z akreditivů ruských bank jsou podle možnosti potvrzeny mezinárodními bankami. Záruky poskytované ruskými veřejnými subjekty /oblasti, města/ mají na jedné straně velký význam při investičním záměru, na druhé straně se vyskytují významné problémy v případě plnění z těchto záruk. 

 

31. Co je to EGAP a jak může pomoci při exportu do Ruska?

EGAP neboli Exportní garanční a pojišťovací společnost, a.s. byla založena v roce 1992 jako státní úvěrová pojišťovna. Její činnost se řídí zákonem č.58/1995 Sb. o pojišťování a financování vývozu se státní podporou. Prostřednictvím pojištění EGAP stát usnadňuje přístup českým vývozcům na mezinárodní trhy, zejména na ty, které jsou vysoce rizikové a tržně nepojistitelné. Rizikem se rozumí riziko nezaplacení pohledávek z komerčních kontraktů nebo závazků z úvěrových smluv a to jak z politických tak i z komerčních příčin. Existuje celá škála pojistných produktů, které jsou šité „na míru“ českým vývozcům a pokrývají veškeré fáze exportního případu od pojištění pohledávek, úvěrů na prospekci trhu, rizika odstoupení od kontraktu, přes pojištění předexportního financování, investic v zahraničí až k bankovním zárukám. Klienty EGAPu jsou vývozci anebo jejich peněžní ústavy.

32. Na co poskytuje ruský stát státní záruky?

Ruský stát je v oblasti záruk nadále mimořádně zdrženlivý. Diskutuje se o udělení „měkkých“ prohlášení o záruce. Pokud vůbec, pak stát přebírá záruky za „sociální“  projekty. Je ale nutné vzít v úvahu, že poskytnutí státní záruky (také regionální záruky) má speciální předpoklady (například podložení státního rozpočtu).

 

33. Co je to riziková kategorie země a jaká kategorie je přiřazována Rusku podle EGAP?

Všechny země jsou hodnoceny dle souhrnu různých kritérií (např. polická stabilita, makro a mikroekonomický vývoj země, atd.) posuzovaných skupinou nejvyspělejších zemí světa v rámci organizace OECD. Riziková kategorie je stanovena pro každou zemi zvlášť se souhlasem všech členských zemí organizace OECD. Nejméně rizikové země jsou zařazeny do kategorie 1, nejvíce rizikové do kategorie 7. Rusko bylo v roce 2003 přeřazeno z 5. rizikové kategorie do 4. Každé zlepšení kategorie (rizika země) má za následek snížení sazby pojistného. Orientační sazby pojistného lze vypočítat na kalkulátoru sazeb, který je k dispozici na www.egap.cz.

 

34. Jak EGAP posuzuje riziko ruského dlužníka?

V případech, kdy bonita ruského kupujícího není dostatečná, vyžaduje EGAP vystavení záruky za závazky kupujícího nebo jiné dodatečné zajištění návratnosti poskytnutého úvěru. EGAP v zásadě rozlišuje dva základní druhy záruk podle výstavce. Jde o celou škálu záruk vydávaných bankovním sektorem a o korporátní záruky za závazky dceřiných společností. V současnosti EGAP zpracoval cca 60 pojistných limitů na ruské banky, které mohou zaručit závazky ruských subjektů. Při posuzovaní kvality jednotlivých bankovních záruk je požadováno, aby banka vedla finanční výkazy dle mezinárodních účetních standardů. U korporátních záruk EGAP posuzuje bonitu výstavce případ od případu a na základě finančních výkazů vedených dle ruských účetních standardů.

 

35. Jak řešit situaci se získáním pojištění EGAP, když česká dodávka zahrnuje i subdodávky ze zahraničí?

O takové situaci je nutné EGAP co nejdříve informovat. Pojištění takového obchodního případu musí zohlednit platná mezinárodní pravidla a zároveň respektovat zásadu poskytování státní podpory přednostně pro dodávky zboží a služeb českého původu. V zásadě platí, že podíl ruských dodávek na celkové hodnotě exportního kontraktu nesmí překročit hodnotu akontace (zpravidla 15% hodnoty kontraktu). V případě, že exportní kontrakt zahrnuje dodávky ze třetích zemí, EGAP při pojištění spolupracuje s příslušnou exportní agenturou (ze země původu příslušné subdodávky) na bázi zajištění. 

 

36. Mohou firmy své zisky transferovat do zahraničí?

Ano, ačkoliv se ve výkladu nového devizového zákona objevily pochyby, lze v zásadě vycházet z toho, že je nadále možné převádět zisky do zahraničí. Zahraniční investor má po zaplacení daní a dávek právo převést zisky vytvořené na území Ruské federace do zahraničí. Při tom ovšem nadále existuje riziko při konverzi měny.

 

37. Co stanoví nový devizový zákon?

Nový devizový zákon, který v Rusku platí od července 2004, pokračuje v trendu liberalizace. Přináší pouze omezený soubor regulačních nástrojů, přičemž možnost jejich uplatnění je omezena pouze na  dobu do 1.1.2007. Úprava nového zákona se vztahuje pouze na operace, které jsou v zákoně taxativně vymezeny. Zákonná úprava vychází z principu, který státu umožňuje použít pouze nástroje, jež jsou uvedeny v zákoně; tento „princip výlučnosti“ je však prolomen možností Centrální banky RF (CBR) použít i jiné, zákonem neupravené nástroje. Zákon upravuje tři nástroje: povinné minimální prostředky, založení speciálních účtů a povinný prodej utržených devizových prostředků. Došlo ke zrušení dosavadního systému 




udělování licencí na devizové operace, nyní jsou licence nutné pouze k založení zahraničních účtů zastoupení ruských právnických osob a k operacím spojeným s mezinárodními smlouvami o dílo. Významným prvkem liberalizace je zákonem zakotvený princip, že veškeré nejasnosti devizového zákona mají být vykládány ve prospěch rezidentů a nerezidentů a nikoliv státu.
Ruský rezident může provádět bez omezení operace spojené s vývozem a dovozem zboží, pokud období mezi dodávkou zboží a platbou nepřesáhne 180 dní. V zákonem stanovených případech (dle způsobu zajištění operace, obchody v určitých odvětvích) je tato doba prodloužena. Nerezidenti mohou provádět veškeré operace v zahraniční měně bez omezení, vyjma nákupu deviz na vnitřním trhu.

Právní úprava nového devizového zákona zachovává určité prvky dosavadní právní úpravy, jako je např. „obchodní pas“, jehož vystavení bankou je nezbytné pro provedení určitých obchodů. Nadále zůstává povinnost vývozců ke zpětnému převodu devizových tržeb v celé výši spolu s povinným odprodejem CBR v rozsahu 30%. Tato povinnost odprodeje se týká taxativního výčtu zahraničních měn.   






Téma: Zdraví, bezpečnost & životní prostředí

 

38. Jaká je situace kolem zdravotnické péče poskytované českým obchodníkům v Rusku? 

Standard lékařských zařízení a zdravotní péče ve velkoměstech se zlepšil. V Moskvě a Petrohradě se v současné době nacházejí mnohé západní kliniky, jako například European nebo American Medical Centre, zubaři a všeobecní lékaři. Také několik ruských nemocnic má již oddělení, která jsou vybavena podle západních norem.

39.  Je nutné při cestování do Ruska zdravotní připojištění?

Při podání žádosti o udělení víza je nutné předložit potvrzení o zdravotním připojištění do zahraničí. Smlouvu o tomto připojištění je možné uzavřít u kterékoliv pojišťovny poskytující tyto služby.        

 

40. 

41. Vízová povinnost a další specifické podmínky cestování do Ruské federace 

Občané České republiky musí mít před vstupem na území Ruské federace uděleno platné vízum. O udělení ruského víza mohou požádat na diplomatických misích RF (v ČR to jsou Velvyslanectví RF v Praze, generální konzuláty RF v Brně a v Karlových Varech). Podmínkou udělení ruského víza je platné pozvání, které musí být ověřeno Ministerstvem vnitra Ruské federace, resp. místně příslušnými orgány ruské pasově-vízové služby, tzv. OVIRy. Doporučujeme před cestou ověřit dobu platnosti uděleného víza; odcestování z území RF bez platného víza je velmi složité. Víza mohou být jednorázová (s platností 3 měsíce a možností vycestovat pouze jednou), dvourázová (s platností 3 měsíce a možností vycestovat maximálně dvakrát), multivíza (s platností 6 měsíců nebo jeden rok a neomezeným počtem vycestování). Při podání žádosti o udělení víza je třeba předložit vyplněnou anketu, jednu fotografii, platné pozvání (stačí kopii), platný cestovní pas a jeho kopii a cestovní připojištění. Pokud se jedná o žádost o udělení multivíza na jeden rok je třeba předložit originál platného pozvání (kopie nestačí) a negativní test na HIV. Podrobnější informace včetně platného ceníku naleznete na internetových stránkách Komory SNS www.komorasns.cz. V souvislosti s vízovou povinností do Ruské federace je třeba zmínit snahu Komory SNS o zjednodušení vízové procedury pro podnikatele a jejich zaměstnance.       

Podle zákona o právním postavení cizinců na území RF je bezpodmínečně nutné, aby cizinec při pobytu nad 3 pracovní dny byl registrován a to následovně:

· registraci bydlících v ubytovacích zařízeních provádějí administrace těchto hotelů, ubytoven, hostelů;

· cizinci ubytovaní v soukromí jsou povinni provést registraci na místně příslušných odděleních pasově-vízové policie RF, tzv. OVIR;

· registrace dlouhodobých pobytů jsou prováděny odděleními OVIR, které jsou přímo určeny pro registrování cizinců dle místa jejich dlouhodobého pobytu v RF.

V případě cest do RF při použití motorového vozidla doporučujeme řidičům vlastnit překlad českého řidičského průkazu do ruského jazyka; mezinárodní řidičské průkazy RF neuznává. Pokud řidič používá k cestě vozidlo, jehož není vlastníkem, právní řád RF v tomto případě ukládá, aby byl řidič vybaven plnou mocí majitele vozidla k jeho užívání spolu s příslušnou poznámkou, že vozidlo může být vyvezeno do zahraničí. Všechny dokumenty doporučujeme opatřit překladem do ruského jazyka a překlad ověřit nejlépe diplomatickou misí RF v ČR. Považujeme za nezbytné, aby bylo motorové vozidlo pojištěno příslušnou pojistkou s mezinárodní působností. V této souvislosti upozorňujeme, že tzv. “zelená karta” pro území RF neplatí. 

V případě jakýchkoliv problémů při pobytu v Ruské federaci kontaktujte zastupitelský úřad nebo generální konzuláty. Dále bychom chtěli zmínit možnost ubytování v Českém domě v Moskvě. Zde jsou některé užitečné kontakty:     

Velvyslanectví České republiky Moskva

ul. Julia Fučíka 12/14

123056 Moskva

vedoucí úřadu:
Miroslav Kostelka

tel.:
+7 095 251 05 41-5(stálá služba)


+7 095 250 22 25 (konzulární oddělení)

fax:
+7 095 250 15 23

e-mail:
moscow@embassy.mzv.cz

Generální konzulát České republiky Sankt Petěrburg

ul. Tverskaja 5

193015 Sankt Petěrburg

vedoucí úřadu:
 Antonín Murgaš
tel.:
+7 812 271 04 59


+7 812 271 61 01 (konzulární oddělení)

fax:
+7 812 271 46 15

e-mail:
petersburg@embassy.mzv.cz

Generální konzulát České republiky Jekatěrinburg

ul. Gogola 15

620 075 Jekatěrinburg

vedoucí úřadu: Karel Charanza 

tel.:
+7 3432 564 762


+7 3432 761 501 (konzulární oddělení)
fax:
+7 3432 564 926

e-mail:
yekaterinburg@embassy.mzv.cz
České centrum – Český dům

ul. 3. Tverskaja-Jamskaja 36/40

135047 Moskva

tel.:
+7 095 787 78 54 (sekretariát ředitele)

fax:
+7 095 251 32 27

e-mail:
ceskydum@czech.cz
tel.:
+7 095 787 78 51-2 (recepce, ubytování)


+7 095 978 21 01, 978 21 10 

fax:
+7 095 251 32 27, 973 21 81

e-mail:
 recepce@czech.cz
tel.: +7 095 978 73 69 (informační ekonomický servis)

fax: +7 095 978 73 69

e-mail: dolezalek@czech.cz
tel.: +7 095 972 16 21 (pronájem bytů a kanceláří)

fax: +7 095 972 16 21
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42. Existují speciální pravidla chování platná během pobytu v Rusku?

Každá firma má jistě svá speciální pravidla chování pro různé země. Nehledě na tento fakt se člověk pohybuje zejména ve velkoměstech stejně jako v každé jiné zemi. Samozřejmě, že se vyskytuje v Moskvě nebo Petrohradě kriminalita na ulicích - stejně jako v Londýně, New Yorku nebo v Berlíně se člověk vyhýbá temným zákoutím a nevystavuje své bohatství na odiv. Je také nutné dohlížet a kontrolovat své kabelky nebo peněženky, což je všeobecně platné pravidlo na všech náměstích světa. 

 

43. Můžete si sednout bezpečně do každého taxi?

V současnosti existují velmi seriózní taxíkářské firmy, které pracují spolehlivě a za přiměřené ceny. Tyto taxíky jsou zprostředkovávány centrálami taxislužby. Zde byste se měli včas informovat. Většina taxíků pracuje zpravidla bez taxametru za pevné ceny. Služby na letištích a před hotely jsou extrémně drahé. Je také běžné zastavit si soukromá vozidla na ulici a využít je jako taxi. Tímto způsobem si Rusové rádi přivydělávají pár rublů navíc.  

 

44. Jak bezpečné jsou veřejné dopravní prostředky?

Metro je dopravní tepnou Moskvy. Milióny obyvatel Moskvy jezdí denně tímto dopravním prostředkem do práce a také pro většinu cizinců, kteří žijí v Moskvě, je metro nejdůležitějším dopravním prostředkem. Alternativa neexistuje, protože již nyní jsou silnice beznadějně přeplněny. Teroristické útoky na veřejné dopravní prostředky nelze v žádné zemi světa zcela vyloučit a to platí – jak ukázal i hrozivý útok na metro před více než jedním rokem – také pro Moskvu. Musí se konečně každý sám rozhodnout, zda použije metro, autobus nebo železnici.

 

45. Jaké účinky má globální terorismus na bezpečnostní situaci v Rusku?

K útokům teroristů může dojít kdykoliv a kdekoliv na světě. Je proto nevyhnutelné, aby se zahraniční firmy také v Rusku nadále intenzivně zabývaly krizovým managementem a vytvořily odpovídající nouzové plány. Ruské úřady jsou na základě různých konfliktů a útoků varovány a jsou vysoce na toto téma citlivé. Bezpečnostní opatření zejména ve velkoměstech jsou podle tohoto také uzpůsobena. Je nutné počítat se zesílenými kontrolami a zvýšenou přítomností bezpečnostních složek. Z tohoto důvodu by měl mít člověk cestovní dokumenty vždy s sebou. Ale i v tomto ohledu se Rusko neliší od zbytku světa. 

 
Téma: Personální otázky

 

46. Kde je možné sehnat dobré zaměstnance?

Více než polovina firem se obrací při hledání dobrého personálu jak na mezinárodní, tak na ruské personální agentury. Jako honorář za služby se poskytuje asi 20 až 30 procent ročního platu zaměstnance. Asi 30 procent společností hledá zaměstnance přes známé a příbuzné, 20 procent pomocí internetu, inzerátů v tiskových médiích nebo se obrací přímo na univerzity. Mnohé zahraniční firmy již navázaly úzký kontakt s univerzitami, dostávají praktikanty, udělují výzkumné zakázky a mají tak příležitost k tomu, aby si v klidu vyhledávaly své budoucí spolupracovníky. Od roku 1997 získávají mladé ruské vedoucí síly v rámci národního vzdělávacího programu („prezidentského programu“) dodatečné diplomové vzdělání v oblasti managementu, marketingu a financí. Pro účastníky se znalostí cizích jazyků pak následně existuje šance, že budou moci absolvovat mezinárodní praxi.  

 

47. S jakou úrovní vzdělání se setkáme v Rusku?

Úroveň vzdělání ruských odborníků je dobrá. Ve velkoměstech naleznete mnoho zaměstnanců s vysokoškolským vzděláním, dobrými znalostmi cizích jazyků (zejména anglického jazyka) a dodatečným vzděláním MBA. Nejen špičkový manažeři a manažeři na střední vedoucí úrovni jsou vysoce kvalifikovaní, na rozdíl od západní Evropy zde často mají také sekretářky respektive asistentky vysokoškolské vzdělání. Absolventi mezinárodních programů MBA a přes 5.000 absolventů prezidentského programu disponují zkušenostmi ze zahraničí a znalostí západního managementu.

 

48. Jaké možnosti existují, pokud chceme poslat ruské zaměstnance na školení do České republiky?

České firmy dodávající do Ruska stroje, zařízení, dopravní prostředky atd. organizují pro své ruské zákazníky a jejich zaměstnance zpravidla jen krátkodobá zaškolení v České republice. Tato školení trvají maximálně čtrnáct dní a probíhají v rámci běžné služební cesty. Samozřejmě že v těchto případech musí česká firma zajistit oficiální pozvání pro ruské zaměstnance, aby jim mohlo být uděleno vstupní vízum do České republiky.  

49. Jak vysoké jsou průměrné platy ruských zaměstnanců v zahraničních firmách?

Při jednáních o platech se zpravidla vychází z netto platu. K němu je připočtena daň z příjmu a získá se výše platu uvedená v pracovní smlouvě. V závislosti na velikosti firmy a na oboru se pohybují také platy. Tak například sekretářky dostávají netto plat mezi 200 a 2.450 USD. Průměrný čistý plat v zahraničních firmách v Moskvě se pohybuje kolem 780 USD. Čistý plat ruského jednatele firmy se pohybuje od 1.000 do 12.000 USD. V Moskvě se pohybuje průměrný čistý plat kolem 3.685 USD. Měsíční platy jsou doplňovány různými výhodami jako např. dodatečným pojištěním, mobilním telefonem, náhradou jízdného a finančními příplatky na oběd.

 

50. Existují rozdíly ve struktuře platů mezi velkoměsty a regiony?

Platy ve velkých městech Ruska (Moskva a Petrohrad) jsou dvakrát až třikrát vyšší než v regionech. Studie o strukturách platu v regionech zatím nebyly vypracovány, takové analýzy mohou na základě poptávky poskytnout personální agentury a poradenské firmy.

 

51. Musí pocházet jednatel firmy vždy z dané zahraniční země?

Obsazení této pozice vždy závisí na strategii dané firmy. Jednatelé zahraniční firmy a zástupci zahraničních firem jsou z 80 procent cizinci. Tato pozice je založena na důvěře. Proto se často spoléhají kmenové firmy z Evropy raději na své krajany. Dalším důvodem je finanční záruka a loajalita vůči mateřské firmě. Na druhou vedoucí úroveň jsou stále častěji dosazováni vysoce kvalifikovaní, anglicky nebo německy mluvící ruští manažeři. 

 

52. Na jaká specifika je třeba dbát při zaměstnání cizince ve firmě podle ruského práva?

Hlavním dokumentem k tomuto tématu je federální zákon „O právním postavení zahraničních zaměstnanců v Ruské federaci“ č.115-FG, který vstoupil v platnost 25. července 2002. 
Kvůli zaměstnání cizince musí firma nejprve dostat povolení k zaměstnání zahraniční pracovní síly, které uděluje prostřednictvím místních oblastních úřadů Ministerstvo vnitra. Pracovní povolení jsou udělována jen na dobu jednoho roku. Počet pracovních povolení udělených jedné firmě je stanoven ruskými úřady. Na udělení pracovního povolení má úřad stanovenu dobu až tří měsíců. 
Pro každého zahraničního zaměstnance je navíc nutné pracovní povolení, které je udělováno na základě shora uvedeného povolení pro zaměstnání zahraničních pracovních sil. Pro toto povolení je nutné předložit asi 18 různých dokumentů. Tato zdánlivě byrokraticky náročná práce je ale potřebná, aby mohly zahraniční zaměstnanci pracovat v Rusku bez problémů. Několik právních kanceláří, mezi nimiž je i advokátní kancelář Arzinger & Partners, a poradenských firem Vám může v této otázce dále pomoci. Obecně k pracovnímu právu se dá připomenout, že ruský zákoník práce stanoví 40 hodinový pracovní týden. Přesčasy zpravidla nejsou přípustné. Zaměstnavatel může nařídit přesčasy jen se souhlasem odborů a ve výjimečných případech, které jsou pojmenované v zákoníku práce. Maximální povolena délka přesčasů činí 4 hodiny v rámci dvou pracovních dnů a nesmí přesahovat 120 hodin v roce.

53.  Je obtížné dát v Rusku výpověď zaměstnanci?

Ruské pracovní právo je silně orientováno na ochranu zaměstnance. Zákoník práce Ruské federace taxativně upravuje výpovědní důvody pro výpověď ze strany zaměstnavatele, podobně jako je tomu v České republice. Na rozdíl od úpravy v ČR však dále upravuje i zvláštní výpovědní důvody, jež souvisí s provozem nebo konkrétním druhem vykonávané práce nebo s konkrétní kategorií osob, při jejichž uplatnění nemusí být dodržena výpovědní lhůta. V případě výpovědi z důvodu organizačních změn spočívajících ve snižování počtu pracovních míst činí výpovědní lhůta dva měsíce. Úprava výpovědních důvodů se nevztahuje na vedoucího podniku, jež byl do funkce jmenován, neboť ten může být odvolán z funkce kdykoliv a z jakéhokoliv důvodu. 


54. Jaké existují alternativy zaměstnaneckého poměru?

Zde se nabízí např. leasing zaměstnanců. Získáte tím možnost poznat zaměstnance, aniž byste museli přistoupit na dlouhodobé závazky. Personální zprostředkovatelské agentury poskytují služby tohoto druhu a zprostředkují dodatečné informace. Můžete také uzavřít časově omezené pracovní smlouvy o provedení konkrétních, časově ohraničených a jasně definovaných prací.

 

55. Jak rychle rostou reálné příjmy?

V uplynulém roce (duben 2004 až duben 2005) vzrostl reálný příjem obyvatelstva o 12,8 procent, úroveň platu stoupla o téměř 26 procent. V dubnu 2005 dostal zaměstnanec ruské firmy v průměru 8.100 rublů.

 

56. Co je největší změnou pro cizince, když odejde za prací do Ruska?

Hlavní věc: Rusko není tak komplexní a komplikované, jak vypadá. Život se tam razantně změnil. Rusko je jiné, má jiná náboženství a zvyky, ale Rusové jsou otevření a ochotní, člověk zde může rychle navázat osobní kontakty. Pokuste se zrelativizovat obraz o Rusku podávaný médii. Moskva a Petrohrad ještě zdaleka neznamenají Rusko. V Rusku nemusíte mít strach, pokud berete zřetel na obvyklá pravidla chování jako cizinec v cizí zemi. V Rusku se používají jiná geografická i časová měřítka. Když máte v České republice polední pauzu na oběd, tak v Novosibirsku mají lidé právě volno po práci a ve Vladivostoku jdou lidé právě spát. 

Pohostinství Rusů je příslovečné. To se bohužel ne vždy odráží v orientaci na zákazníka. Tato orientace je ještě stále podceňována, zejména ve veřejné správě. 

Úřady pracují velmi pomalu, korupce je všudypřítomná a stát se pokouší všude regulovaně zasahovat. Vztahy nepomohou v Rusku jen tomu, kdo žádné nemá.

Mezilidské vztahy a osobní důvěra jsou stejně tak důležité jako dobré obchodní kontakty. Je zcela běžné, že Vám někdo také pozdě večer zavolá kvůli obchodním problémům resp., že Vy můžete někomu zavolat. 

Většina Rusů má z Čechů pozitivní dojem. Počítejte pro uzavření určitých obchodů v Rusku s delším časovým horizontem. Pro uzavření obchodu není nic horšího, než když nelze dojít při jednáních ke společnému konci, když musíte večer odříci pozvání, protože nechcete zmeškat odlet domů.  

Pro Moskvu je charakteristické, že průměrná rychlost vozidel na silnici se pohybuje okolo 
80 km/h, že mnoho obchodů má otevřeno 24 hodin denně, že život na ulicích nekončí ve 20.00 hod, že kulturní nabídka je obrovská a přitom ještě cenově dostupná, že metro jezdí v minutových intervalech, a že se v Moskvě pohybuje deset až dvanáct miliónů lidí na ploše cca jednoho tisíce km2. 

 

57. Jak by se měl člověk připravit na pracovní pobyt v Rusku?

Je třeba zmínit, že česká odborná literatura se problematikou českých a ruských kulturních rozdílů nezabývá. Optimální a efektivní přípravou na pobyt v Rusku by byla návštěva multikulturních seminářů nebo školení, četba knih o Rusku a informace od známých, kteří žili v Rusku delší dobu. 

Zde je několik návrhů pro četbu zahraniční literatury, která by Vám mohla pomoci:

„When cultures collide – Managing successfully across cultures“ od R. D. Lewis 

„Russlandknigge“ od Baumgart/Jänecke 

„Moskva. Odjezd do ciziny, práce a všední den“ od Kahlich 

„Business s Ruskem“ od Denz/Eckstein 

„Kulturní šok Rusko“ od Barbara Löwe 

Informujte se včas na právní, daňové, celní a vízové záležitosti. Zjistěte si co nejdříve všechny informace o tom, na co se musí Vaše rodina (přestěhování, byt, mateřská školka, škola) zaměřit.

 

Téma: Právo

 

58. Poskytuje ruský právní systém dostatečný základ pro investice do nemovitostí?

Pozemkový zákoník, který vstoupil v platnost na konci října roku 2001, umožňuje soukromoprávním osobám koupi významné části pozemků ležících na území Ruské federace do osobního vlastnictví. Právní jistota ohledně nabytí vlastnictví se přijetím tohoto zákoníku výrazně zlepšila. Bohužel ale ještě nejsou všechny regiony ochotny privatizovat pozemky podle ustanovení tohoto zákoníku. Na prvním místě je třeba v tomto ohledu jmenovat město Moskvu, kde si soukromoprávní osoby mohou pozemky (nehledě na výjimky) pouze pronajmout. Právo nájmu pozemků, které mají být zastavěny, je možné získat od města Moskva pouze za vysoký poplatek. Nájem je poskytnut obvykle na omezené časové období, které může trvat až 49 let. Často je investorovi poskytnuta opce pro prodloužení na dalších 49 let. Stejně jako dříve uznává ruské právo získání budov do soukromého vlastnictví, což  platí také pro město Moskvu.
Díky tomuto zákoníku poskytuje ruské právo v současné době přijatelný právní i daňový základ pro nabývání práv k nemovitostem.
 


59. Chrání ruské právo také obchodní styk? 

Obchodní styk je v právu Ruské federace obecně chráněn především ustanoveními federálního občanského zákoníku, jež postupně vstoupil v platnost v letech 1995-96, a dále zvláštními zákony, jako jsou např. zákon o cenných papírech či zákon upravující státní registraci právnických osob.  
Jako jeden z prvků posílení ochrany obchodního styku je úprava občanského zákoníku umožňující získání vlastnictví k věci i v případě, kdy prodávající nebyl jejím vlastníkem, pokud kupující věc nabyl v dobré víře. Počátkem roku 2005 byla do občanského zákoníku RF doplněna ochrana nabyvatele nemovitosti, jež nemovitost nabyl v dobré víře. Tento princip podporuje i rozhodnutí Ústavního soudu Ruské federace z dubna 2003, na jehož základě nemůže být prohlášen právní úkon za neplatný pouze z toho důvodu, že prodejce nebyl vlastníkem prodávané věci.

Dalším prvkem ochrany obchodního styku je ochrana dobré víry obchodního partnera ve skutečnost, že zástupce druhé smluvní strany je oprávněn zavazovat společnost v rozsahu stanoveném zákonem, plnou mocí či v rozsahu vyplývajícím z okolností, za kterých je obchod uzavírán. I případě, že by rozsah zastoupení byl omezen ustanoveními zakladatelských dokumentů společnosti, mohla by být smlouva uznána jako neplatná pouze v případě, že obchodní partner tato omezení prokazatelně znal či je musel znát. 

 

60. Jaké šance mají české firmy ve sporných případech?

Zahraniční firmy mají ve sporných případech k dispozici v první řadě ruské státní arbitrážní soudy (které nesmí být zaměňovány se soukromými rozhodčími soudy), před kterými lze před jejich rozhodnutím uzavřít i smír. Rozhodnutí na úrovni první instance musí být učiněno během dvou měsíců. Zejména v Moskvě a Petrohradě probíhají procesy bez větších problémů zaběhnutým  způsobem a vedou k vykonatelným soudním rozhodnutím. Na rozdíl od právní úpravy v České republice jsou ruským právem stanoveny lhůty, v nichž musí být ve věci rozhodnuto. 
Největší obtíže při prosazování práva lze v současné době spatřovat ve vymahatelnosti soudních rozhodnutí. Vzhledem k dosud přetrvávající liknavosti orgánů kompetentních k výkonu rozhodnutí je exekuce většinou náročná po časové i finanční stránce. Převážná většina těchto exekučních řízení probíhá z tohoto důvodu neúspěšně. Mnoho firem proto ve smlouvách s ruskými firmami požaduje doplnění rozhodčí doložky, která stanoví, že příslušným orgánem k rozhodování sporů vzniklých z dané smlouvy je rozhodčí soud. Rozhodnutí rozhodčích soudů jsou v Ruské federaci prohlašovány za vykonatelné zásadně podle konvence OSN z roku 1958. Podle této konvence smí být prohlášení o vykonání rozsudku odmítnuto jen při vymezených nedostatcích konkrétního rozhodnutí rozhodčího soudu. Postavení rozhodčích soudů bylo posíleno přijetím třech důležitých zákonů v rámci justiční reformy, a sice zákona o státním arbitrážním soudnictví, zákona o všeobecném civilním soudnictví a zákona o rozhodčím soudnictví. Díky těmto zákonům došlo ke zlepšení v oblasti vedení právních sporů a vykonatelnosti rozhodnutí ruských i zahraničních rozhodčích soudů. 
Vzhledem k tomu, že současná právní úprava působností jednotlivých arbitrážních a rozhodčích soudů a možností přístupu k nim je poměrně složitá, doporučujeme spory vedené před těmito soudy svěřit právním firmám, které se vedením právních sporů zabývají. Kontakty na tyto firmy Vám pomůže zprostředkovat Komora SNS, případně se můžete obrátit přímo na advokátní kancelář Arzinger & Partners. 







61. S jakými rámcovými podmínkami se v Rusku setkávají zahraniční investoři?

Rámcové právní podmínky pro zahraniční investory se v posledních letech výrazně zlepšily. V Rusku je v současné době většina právních odvětví, která se dotýkají podnikání investorů, přiměřeným způsobem upravena, jako například civilní právo, daňové právo, právo obchodních společností, pracovní právo a pozemkové právo. Centrální banka Ruské federace platební styk v mnoha ohledech ulehčila. Určité problémy ještě stále způsobuje prosazování stávajících právních norem, kdy jako příklad lze uvést problematický výklad ruských soudů, týkající se prohlášení o vykonatelnosti rozhodnutí zahraničních rozhodčích soudů, samotný výkon soudních rozhodnutí, jakož i stávající praxi ruských úřadů, a to zejména finančních a celních.

 

62. Je v Rusku možný factoring? 

Ano. U factoringu postupuje prodejce za určitou úplatu své pohledávky, jejichž předmětem je právo na zaplacení kupní ceny, factoringové společnosti. Výše úplaty odpovídá zpravidla kupní ceně po odečtení nákladů, které vynaložila factoringová společnost na financování. Po daňové stránce nabízí factoring oproti leasingu tu výhodu, že pro převod vlastnictví na zákazníka je nutný jen jeden převod vlastnictví. Na druhé straně to však znamená, že factoringová společnost se nestává vlastníkem předmětu koupě, což jí přináší menší zajištění.



63. 



64. Co je obsahem nových ustanovení ruského antimonopolního práva?

Díky novým ustanovením antimonopolního práva došlo ke zvýšení jednotlivých prahových hodnot, při jejichž splnění vzniká ohlašovací povinnost federálnímu antimonopolnímu úřadu nebo je nezbytné získat schválení tohoto úřadu. Schválení antimonopolního úřadu vyžadují dohody s následujícími předměty:
- získání 20 a více procent v základním kapitálu společnosti prostřednictvím fyzické či právnické osoby (nebo skupiny), vyjma založení společnosti
- 

získání majetku nebo uživatelského práva na materiální nebo nemateriální aktiva jiné firmy, pokud  bilanční hodnota aktiv, které jsou předmětem daného obchodu a s ním spojených obchodů, překročí deset procent bilanční hodnoty materiálních a nemateriálních aktiv prodávaného a převáděného podniku, za předpokladu, že celková hodnota získávaných aktiv nabyvatele a cílové společnosti 
překročí 30.000.000 měsíčních minimálních mezd (100 rublů), což dnes odpovídá hodnotě cca 85.700.000,-€. Pokud se taková celková hodnota aktiv pohybuje mezi 2.000.000 a 30.000.000 měsíčních minimálních platů, vzniká pouze ohlašovací povinnost.

- 
nabyvatel (nebo skupina, ke které nabyvatel patří) nebo cílová společnost je firma, která je zapsána do registru firem s podílem větším než 35 % na určitém trhu. 

- nabyvatel je skupina osob, která kontroluje firmu zapsanou v registru firem s podílem větším než 35 % na určitém trhu.
Zakládání společnosti v Rusku je nutné ohlásit Federálnímu antimonopolnímu úřadu, pokud celková hodnota aktiv  zakladatele překročí 2.000.000 měsíčních minimálních mezd (v současnosti 100 rublů), což v současné době odpovídá částce kolem 5.700.000 €, Dále by zakladatelé dle právní úpravy měli bez ohledu na jejich hospodářskou sílu, hodnotu jejich aktiv nebo výši základního kapitálu zakládané společnosti získat předběžné povolení. Ačkoliv k tomuto požadavku získat předběžné povolení vydal federální antimonopolní úřad neoficiální prohlášení, že se jedná o zákonodárný omyl, a tedy se v praxi často na získání tohoto povolení rezignuje, je nutné vzít v úvahu, že k této otázce nebylo doposud vydáno žádné oficiální písemné stanovisko.


65. Jaká práva mají minoritní akcionáři? Stará se ruské právo o vyvážený Corporate Governance?

Ruské právo akciových společností přiznává minoritním akcionářům práva, která jsou běžně zakotvena v západních právních úpravách. Minoritní akcionáři s hlasovacím právem, kteří vlastní akcie, jejichž hodnota přesahuje 10% základního kapitálu společnosti, mají právo požadovat svolání mimořádné valné hromady společnosti. Akcionáři s hlasovacím právem, kteří vlastní akcie, jejichž hodnota přesahuje 2% základního kapitálu společnosti, mají právo podávat návrhy do programu valné hromady. Rozhodnutí valné hromady o změnách stanov, reorganizaci či vstupu společnosti do likvidace a rozhodnutí o významných, zákonem určených obchodech, vyžadují kvalifikovanou většinu 75% akcií s hlasovacím právem. Každému akcionáři přísluší v rámci přípravy valné hromady právo na poskytnutí přiměřených informací.
V minulosti se však vyskytly případy, ve kterých byla hrubě porušena práva minoritních akcionářů, zejména ve velkých společnostech. To byl rozhodující důvod pro to, aby Federální komise cenných papírů v dubnu minulého roku schválila kodex chování podnikatelů (Corporate Governance Code), který ovšem neobsahuje žádná právně závazná pravidla, ale má jen doporučující charakter. Podle tohoto kodexu má být akcionářům poskytnuta reálná možnost uplatnit svá práva. Akcionářům se stejným počtem akcií stejného typu se má dostat stejné péče. 
Téma: regionální otázky



66. Administrativněsprávní členění Ruské federace 

Ruskou federaci tvoří 89 subjektů – 21 republik, 2 města federálního významu (Moskva a Sankt Petěrburg), 6 krajů, 49 oblastí, 1 autonomní oblast (Židovská autonomní oblast) a 10 autonomních okruhů – rozdělených na základě výnosu prezidenta č. 849 z 13. 05. 2000 do sedmi federálních okruhů:

Centrální federální okruh: Belgorodská oblast, Brjanská oblast, Vladimirská oblast, Voroněžská oblast, Ivanovská oblast, Kalužská oblast, Kostromská oblast, Kurská oblast, Lipecká oblast, Moskevská oblast, Orlovská oblast, Rjazanská oblast, Smolenská oblast, Tambovská oblast, Tverská oblast, Tulská oblast, Jaroslavská oblast a město Moskva. – Administrativní centrum – Moskva.

Severozápadní federální okruh: Karelská republika, Republika Komi, Archangelská oblast, Vologodská oblast, Kaliningradská oblast, Leningradská oblast, Murmanská oblast, Novgorodská oblast, Pskovská oblast, Něnecký autonomní okruh a město Sankt Petěrburg. – Administrativní centrum – Sankt Petěrburg

Jižní federální okruh: Adygejská republika (Adygejsko), Dagestánská republika, Ingušská republika, Kabardinsko-balkarská republika, Kalmycká republika, Karačajevsko-čerkeská republika, Severoosetinská republika – Alanie, Čečenská republika, Krasnodarský kraj, Stavropolský kraj, Astrachanská oblast, Volgogradská oblast a Rostovská oblast. – Administrativní centrum – Rostov na Donu.

Povolžský federální okruh: Baškirská republika (Baškortostán), Marijská republika (Marij El), Mordvinská republika, Tatarská republika (Tatarstán), Udmurdská republika, Čuvašská republika – Čavaš respubliki, Kirovská oblast, Nižegorodská oblast, Orenburgská oblast, Penzenská oblast, Permská oblast, Samarská oblast, Saratovská oblast, Uljanovská oblast a Komi-permjacký autonomní okruh. – Administrativní centrum – Nižnij Novgorod. (V Permské oblasti a Komi-permjackém autonomním okruhu proběhlo 7. prosince 2003 referendum, které rozhodlo o spojení těchto dvou subjektů do jednoho, který se bude jmenovat Permský kraj.)

Uralský federální okruh: Kurganská oblast, Sverdlovská oblast, Ťumeňská oblast, Čeljabinská oblast, Chantsko-mansijský autonomní okruh a Jamalsko-něnecký autonomní okruh. – Administrativní centrum – Jekatěrinburg.

Sibiřský federální okruh: Altajská republika, Burjatská republika, Tuvská republika, Chakaská republika, Altajský kraj, Krasnojarský kraj, Irkutská oblast, Kemerovská oblast, Novosibiřská oblast, Omská oblast, Tomská oblast, Čitinská oblast, Aginský burjatský autonomní okruh, Tajmyrský (Dolgansko-něnecký) autonomní okruh, Usť-Ordynský burjatský autonomní okruh a Evenecký autonomní okruh. – Administrativní centrum – Novosibirsk.

Dálnovýchodní federální okruh: Republika Sacha (Jakutsko), Přímořský kraj, Chabarovský kraj, Amurská oblast, Kamčatská oblast, Magadanská oblast, Sachalinská oblast, Židovská autonomní oblast, Korjacký autonomní okruh a Čukotský autonomní okruh. – Administrativní centrum – Chabarovsk.

Přijetí do Ruské federace nebo vytvoření v jejím rámci nového subjektu upravuje federální ústavní zákon.

67. Jaké regiony Ruska se vyvíjejí nejdynamičtěji?

Nejdynamičtěji se rozvíjejí jednak regiony v tzv. evropské části Ruska a pak surovinově bohaté regiony na východě s dostatečně silnou kupní silou. Takové regiony, vycházeje z jejich ekonomického potenciálu, by měly být v nejbližší době prioritní pro hledání možností uplatnění českého zboží.   

 

68. V jakých odvětvích jsou české firmy obzvlášť aktivní?

Poslední dobou se zvyšuje podíl dodávek velkých investičních celků strojírenského charakteru, velká aktivita se vyvíjí v oblasti dobývací techniky a dopravních prostředků. 

69. Jakou roli sehrávají určité regiony na poli česko-ruské spolupráce?

V rámci rozvoje bilaterálních hospodářských vztahů s Ruskou federací je třeba označit přímou orientaci na její jednotlivé federální subjekty za prioritní. Nicméně je pravda, Moskva, jako sídlo federálních orgánů výkonné a zákonodárné moci státu a institucí Ruské federace, má z hlediska realizace velkých projektů své nezaměnitelné místo. Význam regionální spolupráce spočívá nejenom v možnosti získávání aktuálních a nezprostředkovaných informací o možných projektech spolupráce a o podmínkách podnikání v konkrétních regionech, ale rovněž v možnosti přímého projednávání a prosazování účasti českých firem ve významných projektech regionálního charakteru. 
70. Jakou úlohu mají zmocněnci prezidenta v sedmi federálních okruzích?

Ve své snaze řídit administrativní a politickou situaci Ruska, která vznikla za prezidentství Jelcina v období divokého hospodářského a regionálního růstu Ruska, a nastolit v zemi stav umožňující vládnutí, spojil prezident Putin ve správní reformě, která nemá v zemi obdoby, konglomerát z 89 federálních subjektů do sedmi velkých správních okruhů, jejichž vedením pověřil nejbližší důvěrně známé osoby – zmocněnce prezidenta. Tyto pověřené osoby měly v celé zemi zaručovat prosazení nové, tak zvané „vertikální mocenské struktury“ v regionálním měřítku a omezit na mnoha místech velmi soběstačné vykonávání moci gubernátorů. I když to tak na první pohled nemusí vypadat – zavedení federálních správních oblastí byl jeden z nejvýznamnějších zásahů do struktury regionálního vývoje. 





Podle praktických zkušeností však skutečný vliv zmocněnců prezidenta v poslední době slábne a nelze vyloučit, že bude tato funkce zrušena. Tento vývoj souvisí s reformou systému volby gubernátorů, neboť v důsledku této reformy jsou již regiony fakticky kontrolované centrem.
 

71. Jaké postavení mají gubernátoři?

Volby gubernátorů proběhly v uplynulém roce ve prospěch kandidátů, kteří jsou stoupenci současného prezidenta, takže dalšímu prosazování „vertikální moci“ nestojí nic v cestě. Silná mocenská pozice gubernátorů na územích, která spravují, zůstává přes určitá omezení nadále zachována. Disponují jako vedoucí územní správy rozsáhlým aparátem, který má vliv nejen na politický, ale také na hospodářský život daného regionu. Pokud neexistuje příliš velká závislost regionu na transferových platbách a dotacích z federálního rozpočtu, rozhodují gubernátoři a jejich správní aparát i nadále samostatně o rozpočtu a o výhodách, které jsou udělovány novým investorům. 

72. Jaké je dopravní spojení mezi jednotlivými regiony?

Infrastruktura regionů se nadále zlepšuje. Vedle přímých linek české letecké společnosti ČSA do Moskvy, Petrohradu, Jekatěrinburgu a Samary nabízejí také četné ruské letecké společnosti (Aeroflot, Pulkovo atd.) přímé spojení mezi Českou republikou a jednotlivými oblastmi Ruska. Mezinárodní lety ruských aerolinek zcela odpovídají západním normám. K pomalému zlepšení dochází u železniční dopravy do vzdálených lokalit – železniční síť v Rusku je velmi rozsáhlá a funguje ve své charakteristické pomalé bezpečnosti, dokonce při – 40°C.

 

73. Kde je možné obdržet informace o regionech?

První informace si můžete vyhledat na internetu. Zadáte-li v jednom z dnes četných vyhledávačů (např. Google, Lycos, Yahoo) pojem „ruské regiony“, otevře se několik stránek, které poskytují dobrý všeobecný přehled o situaci v regionech. Každý region je navíc zastoupen v Moskvě a disponuje více či méně dobrým informačním materiálem. Mezinárodní hospodářské svazy oceňují detailní analýzu ruského hospodářského magazínu „Expert“ (www.raexpert.ru), který každý rok v přehledu detailně představuje a hodnotí potenciál a riziko jednotlivých regionů. Vedle psaného slova, obrázku a mapy byste si ale měli bezpodmínečně obstarat rady, zkušenosti a expertízy od jiných, v dané lokalitě již působících zahraničních firem. Dalším zdrojem informací o regionech jsou Obchodně průmyslové komory působící v každém regionu. Ve většině případů sdružují velkou část firem z daného regionu a lze jejich prostřednictvím vyhledat řadu potenciálních partnerů.  

 

Téma: daně a účetnictví

 

74. Co se v uplynulém roce změnilo v oblasti daní a účetnictví v Rusku?

Rok 2004 přinesl změny v ruském daňovém právu, které snížily daňové zatížení firem. Co ale chybí, je rozsáhlá daňová reforma, která by především odstranila četné nejasnosti v ruských daňových zákonech. Všechny typy daní, které nejsou výslovně uvedeny v daňovém zákoníku Ruské federace, pozbyly počátkem roku 2004 platnosti a z tohoto důvodu již nesmějí být vybírány.

Od 1. ledna 2005 se změnily daňové zákony upravující jednotlivé sociální daně. Základem pro vyměření daní, které musí platit jen zaměstnavatelé, je daný roční příjem zaměstnance. Místo dosavadních čtyř daňových sazeb, které klesaly v závislosti na výši příjmu, jsou nyní používány jen tři daňové sazby. Od roku 2005 již nečiní počáteční daňová sazba u příjmů 35,6%, ale jen 26%. Tato daňová sazba se ovšem používá u části ročního příjmu do 280.000 rublů namísto dosavadních 100.000 rublů. Následuje 10% daňová sazba a nejnižší daňová sazba činí nadále 2 % pro část ročního příjmu, který překročí částku 600.000 rublů.

Je nutné také zmínit, že se od roku 2005 zvýšila ze 6% na 9% daňová sazba vybíraná u zdroje za dividendy, které platí ruská společnost jiné ruské společnosti nebo fyzické osobě pobývající v Rusku. 
Od roku 2005 již nepodléhá prodej pozemků dani z přidané hodnoty. Od této daně je od roku 2005 osvobozen také prodej budov používaných k obytným účelům a prodej bytů v osobním vlastnictví. 

Od roku 2005 platí, že na společnosti registrované ve zvláštních ekonomických zónách provádějící hospodářsko-výrobní nebo technicko-inovační činnost se po dohodnutou dobu nevztahují zákony Ruské federace o daních a poplatcích, ani normativní akty subjektů federace a místních orgánů samosprávy o daních a poplatcích, které zhoršují jejích postavení, s výjimkou aktů zákonodárství Ruské federace o daních a poplatcích, které se týkají zboží zatíženého akcízní poplatkem (obdoba české spotřební daně). Možnost využití tohoto osvobození je však vždy vázána na splnění povinností dohodnutých ve smlouvě s vedením zvláštní ekonomické zóny, přičemž obsahem těchto povinností je především provedení dohodnutých investic.



Od 1. 1. 2006 bude zrušena dědická a darovací daň pro fyzické osoby;

Od 1. 1. 2005 nejsou již celní orgány oprávněné k zahájení správního řízení kvůli porušení zákonů o daních a poplatcích souvisejících s pohybem zboží přes celní hranici Ruské federace.


75. Jaké druhy daní v Rusku existují?

Daňový systém Ruské federace je upraven v Daňovém kodexu Ruské federace. Daňový systém sestává z daní federálních, daní regionálních, daní místních a tzv. speciálních daňových systémů. 
Mezi federální daně a poplatky patří daň z přidané hodnoty, akcízy (spotřební daně), daň ze zisku organizací, daň na příjmy z kapitálu, daň z příjmu fyzických osob, odvody do státních sociálních mimorozpočtových fondů (obdoba našich sociálních odvodů), platby za právo využívat přírodní bohatství, daň na obnovu přírodních zdrojů, daň na zvýšené příjmy z těžby uhlovodíkových surovin, lesní daň, vodní daň, poplatky za znečišťování přírodního bohatství (ekologická daň), federální licenční poplatky. Podle daňového kodexu jsou do systému federálních daní a poplatků zahrnuty rovněž cla, celní poplatky a další státní poplatky.
Mezi regionální daně a poplatky náleží daň z majetku podniků, daň z nemovitostí, silniční daň, dopravní daň, daň z prodeje, daň z hazardních her a regionální licenční poplatky.

Mezi místní daně jsou řazeny pozemková daň, daň z majetku fyzických osob, daň z reklamy, dědická a darovací daň a místní licenční poplatky.

K uvedeným speciálním daňovým režimům patří zejména zjednodušený systém zdanění, účetnictví a výkaznictví pro subjekty malého podnikání, daňové režimy zón volného obchodu a administrativních jednotek, režimy koncesních smluv a smluv o dělení produkce.  
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76. Jakému daňovému zatížení podléhají v Rusku působící firmy?

V rámci daňové reformy byly zrušeny k 1. lednu 2002 téměř všechny daňové výhody a daňová osvobození. Všechny dříve poskytované daňové výhody, pro které nebyla pevně stanovena žádná určitá lhůta, již nejsou od 1. ledna 2004 účinné. Metoda pro výpočet základu daně ze zisku se ale zkomplikovala. Daňový zisk se nyní musí vypočítat na základě zvláštních předpisů upravujících daňovou rozvahu. Ustanovení týkající se odčitatelnosti daňových nákladů nyní odpovídají obvyklým západním normám. Namísto dosavadního taxativního výčtu odčitatelných nákladů je nyní možné výdaje odečítat, pokud slouží obchodnímu účelu, jsou přiměřené a oprávněné v rámci činnosti směřující k vytvoření zisku, mohou být prokázány daňovými doklady a jsou řádně vykázány v daňové bilanci. 
Od roku 2002 platí nová daňová pravidla pro daňové odpisy. V této souvislosti byla zrušena ustanovení částečně pocházející ještě z dob existence Sovětského svazu, která umožňovala jen velmi malé daňové odpisy. Podle nových ustanovení musí plátce daně rozdělit své investice, vždy podle typu a užitku dané investice, do deseti různých skupin. V závislosti na zařazení k dané daňové skupině jsou pro investice uplatněny různé odpisové sazby. Plátci daně mají možnost odepisovat investice buď lineárně, nebo degresivně, přičemž ohledně určitých investic s dlouhou dobou užívání (více než 20 let) je povinná lineární metoda odpisu. To platí zejména pro budovy stejně jako pro investice do strojů a zařízení. Přesné daňové sazby pro odpisy investic jsou stanoveny ve zvláštním vládním nařízení, které upravuje základy pro jejich rozdělení do jednotlivých skupin. Nové odpisové sazby lépe odpovídají skutečné době užívání hmotného majetku, než tomu bylo u dosavadních ustanovení. Pro nepřímé odpisy pohledávek existují explicitní předpisy: pohledávky, které jsou splatné mezi 45 a 90 dny, mohou být nepřímo odepsány do 50 procent. Pohledávky, které mají splatnost delší než 90 dní, mohou být odepsány v plné výši. Období pro převod ztráty činí deset let. Ročně může být vyrovnáno jen 30 % ročního zisku ztrátami z předchozích let. Nevyužité ztráty mohou být dále převáděny během desetileté lhůty. Podle návrhu zákona by se měl podíl zvýšit z 30 % na 50 %. 
Ruské společnosti stejně jako zahraniční firmy, které mají v Rusku svou provozovnu  (zastoupení podléhající daním), v zásadě podléhají dani ze zisku, která činí 24 %, z čehož 5 % směřuje do federálního rozpočtu, 17 % do rozpočtu subjektů federace a zbývající 2 % do místních rozpočtů. Sazba daně může být pro některé kategorie plátců snížena v části, která je odváděna do rozpočtů subjektů federace, sazba však nesmí být nižší než 13 %. Dále podléhají dani z majetku, kdy se daňová sazba liší podle daného regionu, a činí až 2,2 %. Základem pro vyměření této daně je účetní hodnota investičního majetku, přičemž dluhy nesmí být odečítány. Dále jsou ze základu této daně vyjmuty pozemky a obytné budovy. Dani z přidané hodnoty, přičemž daňová sazba činí 18 % a snížená daňová sazba činí 10 %. Společnosti musí také počítat s jednotnou sociální daní, která je obdobou našich sociálních odvodů, jejíž daňová sazba je degresívní ve třech stupních 26 %, 10 % a 2 %. Bližší údaje o této dani naleznete u otázky – co se v uplynulém roce změnilo v oblasti daní a účetnictví v Rusku.
 
77. Jaké existují daňové povinnosti?

V Rusku je uplatňován zásadně princip vlastního zdanění, tzn. plátce daně si vypočítává svou daňovou zátěž sám. Vypočítaná částka podléhá kontrole daňových úřadů. V rámci ročního daňového přiznání dochází k vypořádání částky daní placené v průběhu roku. Pro účely daní ze zisku musí ruské firmy předkládat uzávěrky za čtvrtletní či měsíční období a roční daňové přiznání za celý daňový rok. Všechny ruské firmy (s výjimkou určitých malých podniků) musí ohledně plateb daně ze zisku určit, zda budou uzávěrku předkládat čtvrtletně nebo měsíčně. Čtvrtletní a měsíční přiznání musí být finančnímu úřadu doručena během 28 dní po skončení příslušného období. Roční daňové přiznání musí být doručeno do 28. března následujícího roku. 
Plátci daně, jejichž měsíční obraty překračují částku 1.000.000 rublů, musí měsíčně odvádět daň z přidané hodnoty (k 20. dni následujícího měsíce) a podávat příslušné daňové přiznání. Plátci daně, jejichž měsíční obraty jsou pod hranicí 1.000.000 rublů, musí podávat čtvrtletní daňové přiznání a odvádět odpovídající daň. 
Povinnost podávat daňové přiznání mají také zastoupení zahraničních firem v Rusku, i když jejich aktivity nepodléhají daňové povinnosti.  
Fyzické osoby musí, pokud na ně také spadá povinnost odevzdávat přiznání o dani z příjmu, podat toto přiznání do 30. dubna u příslušného finančního úřadu.

78.  Na co je třeba dbát ohledně zdanění příjmu a povinnosti sociálního pojištění?

Sazba daně z příjmu pro daňové poplatníky bez omezení činí v Rusku jednotně 13 %. Daňoví poplatníci bez omezení jsou fyzické osoby, které pobývají minimálně 183 dní v kalendářním roce v Rusku. U daňových poplatníků s omezením, kteří se zdržovali v Rusku méně než 183 dní v kalendářním roce, činí daňová sazba jednotně 30 %. 
Daňoví poplatníci bez omezení mají ohledně všech svých příjmů, dosažených kdekoliv ve světě, daňovou povinnost v Rusku ledaže jim vznikne také na jiném místě neomezená daňová povinnost a místo obstarávaní životních potřeb leží mimo Rusko. U daňových poplatníků s omezením se daňová povinnost vztahuje jen na příjmy, které pochází z ruských zdrojů. 
Platby sociálního pojištění jsou v Rusku založeny na stejném principu jako daně. Jednotná sociální daň musí být placena výhradně zaměstnavatelem (včetně zahraničních právnických osob) – a sice za všechny odměny (včetně příjmu v naturáliích) ve prospěch zaměstnanců za pracovní výkony podané v Rusku, stejně jako platby lidem, kteří nejsou zaměstnanci, za výkony uskutečňované na základě smluv, jejichž předmětem je provedení služeb.

Platby mezd podléhají sociální odvodům, nezávisle na tom, zda jsou platby prováděny v Rusku samotném nebo pocházejí ze zahraničí. Od 1. ledna 2003 podléhají povinnosti platit sociální daň také odměny zaplacené zahraničním zaměstnancům. 
Vedle jednotné sociální daně jsou všichni zaměstnavatelé povinni platit příspěvky na provozní úrazové pojištění. 
 

79. Jaká je úprava smlouvy o zamezení dvojího zdanění?

Česká republika a Ruská federace uzavřely v roce 1995 smlouvu o zamezení dvojího zdanění. Smlouva o zamezení dvojího zdanění se vztahuje v České republice na daň z příjmů fyzických osob, daň z příjmů právnických osob a daň z nemovitostí a v Ruské federaci na daň z příjmů fyzických osob, daň ze zisků podniků a organizací, daň z majetku fyzických osob a daň z majetku podniků a organizací. Smlouva se bude rovněž vztahovat na jakékoliv daně stejného nebo v zásadě podobného druhu, které budou ukládány po jejím podpisu vedle nebo místo současných daní.








Dohoda o zamezení dvojího zdanění stanoví, že Česká republika může při ukládání daní svým rezidentům zahrnout do základu daně, ze kterého se takové daně ukládají, části příjmu nebo majetku, které mohou být podle ustanovení této smlouvy rovněž zdaněny v Ruské federaci, avšak povolí snížit částku daně vypočtenou z takového základu o částku rovnající se dani zaplacené v Ruské federaci. Částka, o kterou se daň sníží, však nepřesáhne takovou část české daně vypočtené před jejím snížením, která poměrně připadá na příjmy nebo majetek, které mohou být v souladu s ustanoveními dohody zdaněny v Ruské federaci. Jestliže, v souladu s jakýmkoliv ustanovením této dohody, příjem pobíraný nebo majetek vlastněný rezidentem České republiky je zde vyjmut ze zdanění, Česká republika může přesto při výpočtu částky daně z ostatních příjmů nebo majetku tohoto rezidenta vzít v úvahu vyjmutý příjem nebo majetek.

80. Jaká jsou daňová ustanovení k leasingu?

Daňová ustanovení k leasingu v Rusku jsou výhodná, zejména proto, že mohou být uplatněny vyšší daňové odpisy. Poskytovatel leasingu a zákazník využívající služeb leasingu se mohou v leasingové smlouvě dohodnout na tom, kdo z nich bude účtovat o předmětu leasingu. Smluvní strana, která vede předmět leasingu v účetnictví, může pro snížení daně uplatnit také zisk. Smluvní strany leasingové smlouvy se mohou také dohodnout na tom, že společnost, jež vede předmět leasingu v účetnictví, uplatní odpisy až do trojnásobné výše normálních sazeb. Tento zvýšený odpis je však omezen pouze na hospodářský majetek, jehož doba využití je menší než 5 let. Výhoda těchto zvýšených odpisů spočívá vedle snížení daňového zisku také v omezení vyměřovacího základu pro daň z majetku. Zákazník využívající služeb leasingu může leasingové splátky, které musí zaplatit, daňově uplatnit jako náklady. Pokud účtuje o předmětu leasingu, může také uplatnit rozdíl od odpisů. Další daňová výhoda spočívá v možnosti daňových odpočtů úroků u financování ruské leasingové společnosti zahraničním společníkem. Povolený poměr vlastního a cizího kapitálu se zvýšil z 1:3 na 1:12,5. 
Komplikované jsou zejména mezinárodní leasingové konstrukce tím, že se zahraniční firmy v Rusku nemohou nechat zaregistrovat k dani z přidané hodnoty a ruské finanční úřady uhradí daňové pohledávky často až po vynesení rozsudku soudu.

 
81. Co představuje nejpodstatnější rozdíly ruského účtování  od norem International Accounting Standards (IAS)?

Nové ruské směrnice pro vedení účetnictví sice neodpovídají  normám IAS (resp. IFRS), ale v rámci reformního procesu je možné zaznamenat stálé přibližování se k normám IAS. V současné době je každý rok zaváděno několik nových norem pro sestavování bilance, které téměř zcela odpovídají normám IAS. Nejpodstatnější přizpůsobení se týkají (1) sestavení bilance příjmů a výdajů, (2) nového hodnocení u neodpočitatelných investic, (3) odpisu a nového hodnocení hmotného majetku a vybavení, (4) sestavení bilance daně ze zisku, (5) zacházení s finančními prostředky, (6) přizpůsobení finanční zprávy o navrácení výkyvů ohledně kupní síly rublu a zásad konsolidace, stejně jako (7) latentních daní. Na rozdíl od mezinárodních principů účtování musí odpovídat hospodářský rok roku kalendářnímu. Odlišně je nadále upraveno sestavování bilance zpětných odvodů, stejně jako hodnocení investičního majetku, zásob a pohledávek: v této oblasti můžeme rovněž počítat v brzké době se změnami. Pro roční uzávěrku je sice předepsána povinná forma (formuláře i dodatky), ale přes svůj rozsah nemají tyto vysvětlivky k roční uzávěrce velkou vypovídací hodnotu. Společnosti s povinností zpracovávat audit musí i nadále podat audit společně s ročním daňovým přiznáním finančnímu úřadu.

 
82. Kdy se přejde v Rusku k normám IAS?

Reforma na základě norem International Accounting Standards (IAS) byla již před lety započata a má být postupně realizována. Již v roce 2000 bylo v jednom z vládních programů rozhodnuto, že proběhne postupný přechod od stávajícího způsobu účtování k mezinárodním standardům účtování IFRS (IAS). Na podzim roku 2003 byl předložen nový návrh zákona. Podle něj mají mít všechny společnosti zapsané na burze od 1. ledna 2004 povinnost sestavovat bilanci ve svých koncernových rozvahách podle norem IFRS. Nejpozději v roce 2007 by měly všechny ruské firmy sestavovat rozvahu podle norem IFRS. Zůstává však otázkou, zda bude tento časový plán  dodržen. 

83. Musíte v Rusku počítat s kontrolou firem?
Ruské daňové právo zná dva druhy firemních kontrol. Kontroly ve firemních prostorách plátce daně a takzvané kamerální kontroly v prostorách samotného finančního úřadu.  Pravděpodobnost normální kontroly firmy se v poslední době snížila. To lze v první řadě odvodit od toho, že soudy v poslední době zrušily mnohá rozhodnutí finančních úřadů, která byla vydána na základě skutečností zjištěných při takové kontrole. Na jedné straně platí tříměsíční kontrolní lhůta (od prvního oznámení až po sepsání kontrolní zprávy), na druhé straně jsou kladeny na kontrolní zprávu přísné formální požadavky. Kontrola provozu ve firmě může být provedena jen jednou pro jeden druh daně a pro jedno zdaňovacím období. Naproti tomu neexistují u kamerální daňové kontroly na finančním úřadě žádné pevně stanovené postupy. Příslušné úřady se mohou kdykoli na něco dotazovat a požadovat další podklady k nahlédnutí. Počet kamerálních kontrol se v poslední době výrazně zvýšil. V rámci daňové reformy prováděné Putinem byly zakázány dříve hojně využívané namátkové daňové kontroly.

 
84. Jaké právní možnosti jsou k dispozici, pokud chcete protestovat proti rozhodnutím finančního úřadu?

Proti rozhodnutím finančních úřadů lze jako opravné prostředky uplatnit odpor a žalobu. Podle ruské ústavy jsou soudy nezávislé. Ačkoliv neexistují žádné specializované finanční soudy, působí zejména v Moskvě v rámci soudů soudci, kteří se specializují na daňové právo. V posledních letech se ukazuje, že reformní opatření začínají u soudů pomalu působit a postupně můžeme zaznamenat i v této oblasti větší právní jistotu. Naproti tomu se lze ještě v důsledku nekompetentnosti úředníků finančních úřadů setkat s různými kontroverzními přístupy a rozhodnutími. 

 

Téma: Podnikatelská praxe

 

85. Jaké jsou formy společností v Ruské federaci?
Společnosti upravené občanským zákoníkem Ruské federace lze rozdělit podobně jako v českém obchodním právu na osobní společnosti a kapitálové společnosti. Mezi osobní společnosti lze podle ruského práva zařadit úplné společenství, které se svou úpravou blíží české veřejné obchodní společnosti a komanditní společnost. Mezi kapitálové společnosti náleží společnost s ručením omezeným, společnost s dodatečným ručením a akciová společnost.
86. Jak se zakládá firma?

Na začátku každého podnikatelského záměru je třeba pečlivě vybrat svého obchodního partnera – vůbec nezáleží na tom, zda se zde jedná o zákazníka, partnera pro prodej, dovozce nebo o partnera pro joint venture. Doporučujeme si nechat Vaše budoucí obchodní partnery prověřit místní firmou. Zkušení poradci by měli provázet Váš projekt od okamžiku vstupu na trh, po dobu zakládání firmy až po její kompletní otevření. K tomu také patří pečlivý výběr strategie pro uvedení na trh. V řadách Komory SNS lze nalézt firmy působící v České republice, které poskytují služby usnadňující vstup nových subjektů na ruský trh a mají zkušenosti se zakládáním firem v Ruské federaci, mezi nimiž lze například zmínit advokátní kancelář Arzinger & Partners. 
Zahraniční subjekty vyvíjejí svou činnost na území Ruské federace nejčastěji prostřednictvím společností s ručením omezeným akciových společností, a zahraničních zastoupení (bez právní subjektivity).
Společnost s ručením omezeným může být založena jednou nebo několika fyzickými či právnickými osobami a její minimální základní kapitál činí 100-násobek minimální mzdy. Akciová společnost může být rovněž založena jednou nebo několika fyzickými či právnickými osobami. U akciových společností je třeba rozlišovat mezi „otevřenými“ akciovými společnostmi, jejichž akcie jsou veřejně obchodovatelné a „uzavřenými“, jejichž akcie nejsou veřejně obchodovatelné. U „otevřené“ akciové společnosti musí být minimální základní kapitál 1000-násobek minimální mzdy a u „uzavřené“ pouze 100-násobek minimální mzdy.

Zahraniční zastoupení (predstavitělstvo) není právnickou osobou. Prostřednictvím zastoupení však mohou mateřské firmy vyhledávat obchodní partnery, provádět reklamu svého zboží, provádět marketing a obsluhovat již uzavřené smlouvy. Zastoupení však samo nemůže vyvíjet výdělečnou činnost a uzavírat smlouvy. Smlouvy jsou uzavírány mateřskou společností.







 

87. V jakém okamžiku se vyplatí zřídit produkci a s jakými riziky je to spojeno?

Při úvahách o vybudování výroby je nutné zohlednit zejména tři body:

1. Controlling
2. Je k dispozici dodavatelský průmysl? 

3. V jakém poměru se nacházejí náklady na vybudování produkce a očekávaná středně-a dlouhodobá rentabilita?
V případě, že jste se rozhodli vybudovat produkci, měli byste další postup pečlivě naplánovat. I takové body jakými je správný dovoz a proclení výrobních zařízení musí být zohledněny. Navíc musí být při volbě místa nového pracoviště zahrnuty do analýz body jako zásobování energií, připojení ke komunální infrastruktuře (odpadní vody, plyn atd.) stejně jako logistika. Výstavba produkce je často zdržována díky zdlouhavému a rozsáhlému schvalovacímu řízení. Dobrý kontakt s administrativou může pomoci. Jako obtížný bod se ještě stále ukazuje financování investičního záměru českými bankami. Právě při zahájení výroby doporučujeme využít při vytváření projektu služeb zkušených právníků, poradců a místních podnikatelů. Tyto odborné firmy lze nalézt v řadách členů Komory SNS
 

88. Jaké změny se vyskytují v oblasti pojištění?

Ruský trh s pojištěním prodělává v současné době období četných reforem. Poté co je od 1. července 2003 povinné pro všechny majitele motorových vozidel uzavření pojištění povinného ručení, jsou také v několika odvětvích nařízena zákonná pojištění odpovědnosti. Pro celkem 110 druhů činností je předepsáno zákonné pojištění odpovědnosti. To se týká např. notářů, auditorů, arbitrážních správců nebo celních makléřů. Všichni provozovatelé nebezpečných zdrojů musí ještě navíc uzavřít speciální zákonné pojištění odpovědnosti. Částky kryté pojištěním se pohybují mezi 100.000 až sedmi milióny rubly. Mezi provozovatele nebezpečných zdrojů patří firmy, které zpracovávají, vyrábějí, transportují, používají nebo aplikují explozivní nebo toxické látky. Týká se to například ropných rafinerií, zařízení se zemním plynem, chemických koncernů apod. Prostřednictvím zákonného pojištění odpovědnosti jsou hrazeny škody na majetku a lidech v provozu, škody na pronajatých nemovitostech, škody na skladovaném a zpracovaném zboží nebo škody způsobené výrobky a službami. Lze očekávat, že dalším důsledkem reformy trhu s pojištěním zavedené v Rusku v roce 2003 a zákona „O pojištění" platného od ledna 2004 budou strukturální změny. Základem těchto změn je odstavec zákona, podle kterého životní pojištění a tak zvaná ne-životní pojištění již nesmí být nabízena jednou pojišťovnou. Přechodné ustanovení bylo omezeno pro stávající pojišťovny do 1. července 2007. Jako následek finanční krize v roce 1998 byly v rámci reformy pojišťovacího sektoru nově definovány pro pojišťovací společnosti s udělenou licencí nejen nutné vklady do kmenového kapitálu, ale také byl změněn systém kontroly. Od března 2004 jsou od sebe jasně odděleny exekutivní a kontrolní orgány (Ministerstvo financí a Federální kontrolní úřad pojišťoven). 

 

89. Jaká dobrovolná pojištění existují vedle těch povinných?

Byl zaznamenán vývoj v oblasti dobrovolného pojištění osob. Ale přesto, oblast životního pojištění se nachází v Rusku ještě v plenkách. Zákonodárce zde ještě neodstranil všechny nedostatky. Jen na velmi malou část může být momentálně nahlíženo jako na životní pojištění spojené s dlouhodobým kapitálem. V oblasti životního pojištění se čísla podstatně zvýší. Experti také zastávají názor, že v roce 2005 bude obnášet prémie na základě liberalizace trhu více než 700 miliónů USD. Skupina United Financial Group dokonce počítá pro oblast životního pojištění s ročním koeficientem růstu 44,5 procenta, pokud hodnotí časové období od roku 2001 48 milióny USD do roku 2016 36,6 miliardami USD. Na dnešním trhu existuje méně individuálních pojistek, na prvním místě jsou skupinová pojištění. I tato skutečnost se ještě bude v následujících letech měnit. Opatření pro rozšíření oblasti využití dobrovolného nemocenského a úrazového pojištění byla vypracována a zákonné podklady pro účast pojistitele na trhu s důchodovým pojištěním byly vytvořeny. Pojištěnec již nyní může vyměnit státní nemocenské pojištění za soukromé pojištění. Rozsah soukromých nemocenských pojištění ovšem nesmí být menší než rozsah státních. Varianta, že se pojištěnec vrátí zpět k státnímu pojištění, zůstává zachována. Samotný prezident Vladimír Putin doporučuje soukromé zdravotní pojištění, protože prostřednictvím povinného zdravotního pojištění nebyla poskytnuta ve většině případů zcela obvyklá lékařská pomoc. Všeobecně panuje názor, že se systém soukromých pojištění ještě bude dále rozvíjet. K tomu přispívá také fakt, že některé pojišťovací společnosti vedoucí na trhu úzce kooperují se soukromými klinikami a tím mohou zajistit velmi dobrou lékařskou péči.

 

90. Jaké výhody nabízí leasing oproti financování investicemi?

Leasing má jednu rozhodující výhodu: neváže žádný kapitál. Měsíční splátky jsou výhodné a zpravidla jsou v nich také zahrnuty daně a odvody (jako např. daň z majetku). Tyto splátky mohou být navíc daňově uplatněny jako provozní výdaje. Velkou předností jsou malé výdaje a žádné zatížení likvidity. Volný prostor poskytovaný úvěrem u banky zůstává v každém případě zachován a finance jsou díky konstantním splátkám vždy přehledné. Firma si tak ponechává dostatek volnosti pro pohyb kapitálu.  Takto lze v zásadě dlouhodobě kalkulovat náklady určité investice, využít daňové výhody leasingu a přesto na konci smluvního období bezproblémově získat vlastnická práva k investičnímu majetku.

 

91. Jaká specifika platí pro leasing v Rusku?

V Rusku se pod pojmem leasing rozumí financování investic. Často je v jednom leasingovém projektu integrováno množství procesů (logistika transportu, import, pojištění rizik, přístavby, výstavby a přestavby, montáž, povolení a certifikáty a mnoho jiného). Existuje možnost, pořídit si na leasing celá průmyslová zařízení a výrobní komplexy. Po splnění leasingové smlouvy se může nabyvatel leasingu stát majitelem předmětů leasingu. Nabytí majetku je středem zájmu každého leasingového obchodu.

Rozlišuje se mezi finančním a zpětným leasingem Po celou dobu finančního leasingu je vlastníkem věci leasingová společnost. Po dobu pronájmu platí nájemce leasingové společnosti dohodnuté splátky a jeho povinností je se starat o pronajatou věc. To znamená, že nájemce musí věc opravovat, udržovat, pojistit ji apod. Po zaplacení poslední splátky a zaplacení předem stanovené, většinou symbolické, ceny se stává nájemce majitelem. Důvodem pro využití služby zpětného leasingu je především finanční tíseň. Původně je vlastníkem věci Vaše firma. Pokud se dostanete do finančních problémů, můžete využít zpětného leasingu. Leasingová společnost od vás předmět odkoupí. Získáte tak finanční hotovost. Mění se majetková práva a Vy se stáváte nájemcem. Zavážete se splácet pravidelné splátky a po vyrovnání té poslední se opět stáváte majitelem.

 

92. Jak se vyvíjí trh s nemovitostmi?

Ruský trh s nemovitostmi se stejně jako dříve vyvíjí dynamicky. Jedním z důvodů je stále rostoucí zájem ze strany zahraničních investorů. Ruské firmy mají například stále více zájem o kvalitní a hodnotné kanceláře a jsou motorem stavebních aktivit nejen v Moskvě. Rostoucí příjmy obyvatelstva také zároveň způsobují stále rostoucí poptávku po nových obytných prostorech. Tak zažívá trh s výstavbou bytů, po dlouholetém zanedbávání, opravdový boom. Neustále jsou plánovány a také stavěny celé komplexy, které integrují nakupování, bydlení a práci. Růst je také předpovídán maloobchodu. Při očekávaném nárůstu 400.000 m2 jen v Moskvě se bude podle názoru expertů pohybovat podíl volných prostorů jen mezi 0 a 5%. Již ve studii z roku 2003 Asociace ruských managerů (Russian Manager Assoziation) bylo konstatováno, že běžné otevřené trhy ustupují stále více poptávce ruských zákazníků v Moskvě po uzavřených maloobchodních prostorách nebo obchodech v klasickém smyslu. Tento trend je také patrný v ruských regionech.
Rostoucí zájem investorů je v podstatě založen na vysokých výnosech, které mohou být v Moskvě dosaženy (v současné době se pohybují čisté počáteční výnosy za prvotřídní kancelářské objekty kolem13 procent, za riskantní investice a vývoj projektů lze získat výrazně vyšší výnosy) a na velmi slibných výhledech pro moskevský trh s nemovitostmi. Velmi slibné jsou ale také výhledy pro regionální trhy s nemovitostmi. Zatímco odhady odborníků vychází z toho, že moskevský trh s kancelářskými plochami bude za asi dva roky nasycen, jsou kancelářské plochy třídy A a B v mnoha regionálních centrech podhodnoceny. Nasycení celého ruského trhu s kancelářskými prostory třídy A a B bude dosaženo podle odhadů odborníků teprve za ca. 20 let. Ruské stavební firmy a stále více i západní realitní společnosti se mezitím tomuto trendu aktivně přizpůsobily a reagují na něj adekvátním způsobem.

 

93. Jaké úrovně dosahují v současné době ceny nájemného v Moskvě za kancelářské prostory, byty, sklady a supermarkety?

Ruské hlavní město zaujímá po Tokyu druhé místo na žebříčku nejdražších měst. To se odráží zejména v cenách nájemného. Podle Jones Lang LaSalle Researchs 2005 bylo v Moskvě pronajímáno v roce 2004 854.000 m2 třídy A & B a již v prvním čtvrtletí roku 2005 172.700 m2. Maximální sazby nájemného za prostory třídy A se pohybují v ročně kolem 600–640$ za metr čtvereční, prostory třídy B se pohybují kolem ročního nájemného 470–490$ za metr čtvereční. U cen nájemného za byty se stále objevují výkyvy. Uvnitř takzvaného zahradního kruhu, který takříkajíc označuje centrum Moskvy, stojí metr čtvereční u bytů kategorie B mezi 2.000 a 3.000 USD za rok, u bytů kategorie A mezi 3.000-5.000 USD za rok. Za luxusní byty v centru města zaplatíte roční nájemné mezi 4.000 a 8.000 USD za metr čtvereční. Úroveň cen nájemného za skladové zásoby, která momentálně zahrnuje celkem 695.000 čtverečních metrů, se pohybuje mezi 125 a 145 USD za metr čtvereční za rok. V Retail, který je se svými 814.000 čtverečními metry pronajímané plochy jedním z nejsilnějších trhů Moskvy, se pohybují náklady na roční nájemné kolem ca. 2.400 USD za metr čtvereční pro malé obchodní jednotky.

 

94. Je možné získat pozemky v Rusku bez omezení?

Ruský pozemkový zákoník poskytuje volný a stejný přístup k získání pozemků do vlastnictví, přičemž ale platí následující omezení:
- zahraniční právnické osoby a občané mohou nabýt do vlastnictví pozemky s výjimkou pozemků v pohraničních oblastech, stejně jako v oblastech určených zákonem (které například slouží obraně země). Další omezení se vyskytují u pozemků se zemědělským určením, které mohou být cizinci pouze najímány. Stejné omezení platí i pro společnosti, v nichž podíl zahraničního kapitálu je větší než 50%.
- majitelé budov, staveb a zařízení, které se nacházejí na pozemku, mají podle pozemkového zákoníku předkupní právo na získání daného pozemku do vlastnictví;
- všeobecná omezení několika kategorií pozemků ohledně dopravy (pozemky lesního nebo vodního fondu).

Vlastnické právo k pozemku lze získat následujícím způsobem:

- na základě kupní nebo směnné smlouvy, na základě nějakého jiného právního úkonu o prodeji pozemku nebo jako právní důsledek při reorganizaci právnické osoby u pozemků, které jsou v soukromém vlastnictví;
- privatizací pozemků, které se nacházejí ve státním a obecním vlastnictví.

 

95. Existuje v Ruské federaci katastr nemovitostí?

Jednotný státní katastr nemovitostí v Rusku neexistuje. Jeho zřízení se očekává v roce 2011 – 2012. V současné době existují státní pozemkový katastr, který obsahuje informace o pozemcích, jednotný státní katastr práv a  BTI – byro technické inventarizace, které shromažduje technické informace o budovách. Podle informace statistického úřadu existuje v Rusku kolem 40 milionů pozemků a  víc než 70 milionů  jiných objektů nemovitostí. Nový jednotný katastr bude obsahovat informace trojího druhu – fyzické charakteristiky objektu, právní statut objektu a jeho cena, která je důležitá pro jeho  následné zdanění.
Údaje o vlastnictví k pozemku a dalších věcných právech vydává v Ruské federaci státní pozemkový katastr. Informace obsažené v pozemkovém katastru jsou veřejně přístupné s výjimkou informací, které ruské právo řadí do kategorií omezené přístupností. Osoba, která chce získat informace o určitém pozemku, podá žádost na příslušné pracoviště Federální služby pozemkového katastru RF. Současně s výpisem z katastru lze požádat i o vydaní kopií dokumentů, které se vztahují k předmětnému pozemku. 
Postup při registraci práv k pozemkům je srovnatelný se zápisem do českého katastru nemovitostí. Registrace probíhá na základě písemné žádosti, ke které jsou přiloženy všechny požadované dokumenty. Po kontrole zaslaných podkladů dojde k zapsání majetku do katastru. Postup je zakončen vydáním listiny o zapsaném právu. Pokud vše probíhá obvyklým způsobem, neměla by doba pro registraci překročit jeden měsíc od doby podání žádosti. Odmítnutí, opomenutí nebo zamítnutí státní registrace je soudně napadnutelné. 

96. S jakými poplatky a daněmi je nutné počítat při nabytí nemovitosti v Rusku?

Pokud si smluvní strany kupní smlouvy o nemovitosti přejí její notářské ověření, je vyměřen notářský poplatek ve výši 1,5 procenta hodnoty předmětu smlouvy. Při nabytí nemovitosti v Rusku se neplatí daň z převodu nemovitosti. Od roku 2005 již nepodléhá prodej pozemků, obytných budov a bytů v osobním vlastnictví dani z přidané hodnoty. Při získání nemovitosti, kterou zřídil prodávající, může být ve výdajích odečtena příslušná daň z přidané hodnoty a kupující si ji může odečíst jako předběžnou daň od doby zprovoznění. Z běžných daní jsou placeny daně z pozemku a daně z majetku. Sazby daně z pozemku jsou stanoveny zákonem podle daného způsobu využití pozemku. Daň z majetku se uplatňuje vždy podle daného regionu až do výše 2,2 procenta účetní hodnoty majetku. Z povinnosti platit daň z majetku jsou vyjmuty pozemky a obytné budovy.

 

97. Jaký význam má zemědělský a potravinářský průmysl pro ekonomiku Ruska? 

Obor zemědělství a potravinářství se v Rusku rozvíjí. Trend směřuje od importu k místní produkci. Příkladem úspěšného zavedení se na trhu nových ruských značek je firma Bistrov, Russkij Standard nebo WimmBillDann. Ruku v ruce s tímto trendem jde rostoucí sebevědomí ruských spotřebitelů zejména ve velkoměstech jakými je Moskva a Petrohrad. Aspekty zdravé výživy a ekologie se i zde stávají podstatnými hledisky. Rostoucí kupní síla ruských zákazníků zároveň umožňuje existenci reálných cen za nabízené zboží.

 

98. Jsou české firmy v této oblasti aktivní?

V odvětví potravinářského průmyslu stále výrazněji roste potřeba modernizace výroby, což vyvolává poptávku po dodávkách potravinářských strojů a materiálů, jako jsou stroje k přípravě a výrobě potravin a nápojů, stroje pro mlýnský průmysl a ke zpracování obilnin, balící stroje a obalové materiály. V této oblasti se již úspěšně uplatňuje řada českých firem a je zde velký prostor pro rozšíření spolupráce. 

Téma: Certifikace a cla

 

99. Jaké praktické zkušenosti mají české firmy s implementací sbírky celních zákonů?

Všeobecně je nový celní kodex hodnocen pozitivně. Zejména ustanovení týkající se změn celní procedury – omezení doby trvání celního odbavování na maximálně tři dny, namísto dosavadních deseti či více dní, je firmami velmi ceněno. Podle oficiální celní statistiky je celně odbaveno dokonce 92 procent zboží během jednoho pracovního dne. Rozdíl si lze vysvětlit tak, že zjistí-li celník při dodání celních dokumentů, že nemůže zajistit celní odbavení během předepsané třídenní lhůty, protože v dokumentaci chybí určité podklady nebo údaje, pak toto celní prohlášení nepřijme a tím také nezaregistruje. Celní prohlášení je tedy zpravidla zaregistrováno jen tehdy, pokud obsahuje všechny požadované dokumenty a údaje. Podle celního kodexu smí celník přijmout celní prohlášení i tehdy, pokud toto prohlášení není kompletní. Importér pak musí chybějící dokumentaci a údaje dodat během stanovené lhůty 45 dní. Tato možnost je ale ze strany celníků využívána jen zřídka, protože oni ručí za to, že tato dokumentace a údaje budou dodány ve stanovené lhůtě. Negativně je českými firmami přijímáno omezení počtu míst, kam lze celní prohlášení doručit resp. nahlásit. Po intenzivních rozhovorech resp. intervencích s ruskými celními úřady bylo toto omezení téměř úplně zrušeno. V současné době je uplatňováno jen pro tři skupiny zboží: pro maso a masové výrobky, domácí elektroniku a auta. 

Co se ale týká počtu resp. obsahu pokladů, které musí být celnímu úřadu předloženy, pak se požadavky celního úřadu v tomto ohledu nezměnily. Pozoruhodná je také skutečnost, že většina českých firem dosud nepoužila zjednodušený způsob celního odbavení. Zde následuje k tomuto faktu jeho vysvětlení: Všeobecná ustanovení k zjednodušenému postupu při celním odbavování obsahují článek 68 celního zákoníku. Ale ustanovení týkající se provedení celního odbavení jsou k dispozici teprve od 29. 03. 2005. 

Další problém spočívá v tom, že celní úřady nejsou ochotny nebo schopny na svých nižších pracovních úrovních (celní položky a celní úřady) uskutečnit ustanovení Federálního celního úřadu, která se týkají odbourávání obchodních překážek. 

Velmi spornou otázkou byla a stále je jednostranná korektura celní hodnoty zboží celními orgány. Zejména zahraniční investoři, kteří založili vlastní dceřinou společnost nebo joint venture, jsou tímto znevýhodňováni. Přitom se jedná o deklaraci celní hodnoty zboží, které je dováženo „na sobě navzájem závislými osobami/spojenými firmami“. Zákon „O celním tarifu“ definuje pojem „na sobě navzájem závislých osob/spojených firem“ podrobněji než daňový zákoník. Článek 19 zmíněného zákona Ruské federace „O celním tarifu“ určuje jeden ze šesti možných postupů používaných pro určení celní hodnoty, totiž postup určení celní hodnoty podle obchodní ceny dovezeného zboží (tento postup volí většina importérů). Bod 2 stanovuje, že tento postup nemůže být aplikován v případě vzájemné závislosti obchodních stran. Výjimku tvoří případy, ve kterých se tato závislost neprojevila na obchodní ceně, což musí být ze strany deklaranta dokázáno.

Státní celní výbor schválil v nařízení č. 01-06/28840 ze dne 23. 07. 2001 „O kontrole celní hodnoty zboží, které je dováženo na sobě závislými osobami“ prováděcí nařízení k zákonu; tato nařízení ale nebyla oficiálně zveřejněna a jsou chápána celním úřadem jako interní dokument. V případě, že se zdá celní hodnota, která byla vyjednána mezi dceřinou a mateřskou společností a dohodnuta jako smluvní hodnota (rovná se celní hodnota) celnímu úřadu příliš nízká, pak má tento úřad právo opravit a zvýšit tuto celní hodnotu odpovídajícím způsobem podle předepsaných směrodatných hodnot. Celní úřad nemusí použít postup při určování celní hodnoty na základě obchodní hodnoty dovezeného zboží. V praxi je navíc někdy požadováno, aby deklarant předložil potvrzení hodnoty zboží vydané oficiální českou institucí (např. Hospodářskou komorou). Bez takového odpovídajícího potvrzení je stanovena hodnota zboží a tím celní hodnota celním úřadem. 

Velmi spornou otázkou byla a stále je jednostranná korektura celní hodnoty zboží celními orgány. Zejména zahraniční investoři, kteří založili vlastní dceřinou společnost nebo joint venture, jsou tímto znevýhodňováni. Přitom se jedná o deklaraci celní hodnoty zboží, které je dováženo „na sobě navzájem závislými osobami/spojenými firmami“. Zákon „O celním tarifu“ definuje pojem „na sobě navzájem závislých osob/spojených firem“ podrobněji než daňový zákoník. Článek 19 zmíněného zákona Ruské federace „O celním tarifu“ určuje jeden ze šesti možných postupů používaných pro určení celní hodnoty, totiž postup určení celní hodnoty podle obchodní ceny dovezeného zboží (tento postup volí většina importérů). Bod 2 stanovuje, že tento postup nemůže být aplikován v případě vzájemné závislosti obchodních stran. Výjimku tvoří případy, ve kterých se tato závislost neprojevila na obchodní ceně, což musí být ze strany deklaranta dokázáno.

Státní celní výbor schválil v nařízení č. 01-06/28840 ze dne 23. 07. 2001 „O kontrole celní hodnoty zboží, které je dováženo na sobě závislými osobami“ prováděcí nařízení k zákonu; tato nařízení ale nebyla oficiálně zveřejněna a jsou chápána celním úřadem jako interní dokument. V případě, že se zdá celní hodnota, která byla vyjednána mezi dceřinou a mateřskou společností a dohodnuta jako smluvní hodnota (rovná se celní hodnota) celnímu úřadu příliš nízká, pak má tento úřad právo opravit a zvýšit tuto celní hodnotu odpovídajícím způsobem podle předepsaných směrodatných hodnot. Celní úřad nemusí použít postup při určování celní hodnoty na základě obchodní hodnoty dovezeného zboží. V praxi je navíc někdy požadováno, aby deklarant předložil potvrzení hodnoty zboží vydané oficiální českou institucí (např. Hospodářskou komorou). Bez takového odpovídajícího potvrzení je stanovena hodnota zboží a tím celní hodnota celním úřadem.  

 

100. Je fiskální funkce cla nadále zachována? 

Také dnes je clo v Rusku chápáno v první řadě jako hlavní zdroj příjmů do rozpočtu, čímž je ztížena činnost dovozců a vývozců a tím i rozvoj zahraničního obchodu vůbec. Pro rok 2005 již byly naplánovány vysoké cíle: 852,7 miliard rublů. Během prvních čtyř měsíců tohoto roku již bylo zaplaceno 536,41 miliard rublů. Podíl příjmů z cel na ruském rozpočtu činil 41,6 procent, – 7,3 procenta hrubého národního produktu. Samotná ruská vláda dodává úřadům plán vymáhání finančních prostředků «ze shora» a kontroluje jejich plnění. Federální celní úřad jako nejvyšší celní instance předává tyto normy celním správním orgánům, které je posílají dále celním úřadům a celním položkám. Ve výsledku je každý jednotlivý celní úřad povinen měsíčně „vymáhat“ určitou sumu peněz. Obchodní svět ale doufá, že se tato praxe brzy změní, protože prezident Putin upozornil ve svém každoročním projevu k národu na slabá místa v oblasti celních a daňových úřadů. Hlavním cílem těchto úřadů by měla být kontrola dodržování zákonů a ne vymáhání cel a daní. Toto nové zdůraznění priorit má podle pojetí prezidenta zajistit dodatečný, pozitivní a dlouhodobý rozvoj obchodu, stejně jako více svobody v podnikatelské činnosti.

 

101. Jakou celní infrastrukturu mají importéři k dispozici?

K infrastruktuře patří krátkodobé celní sklady a celní sklady, celní makléři a celní dopravci. Počet celních makléřských firem, krátkodobých celních skladů a celních dopravců se zmenšil. To lze vysvětlit tím, že četné soukromé hospodářské struktury nebyly schopny splnit předpoklady, které byly určeny celním zákoníkem. Ten mimo jiné požadoval, aby byla zajištěna záruka na úhradu celních plateb ve výši od 20 do 50 miliónů rublů. Nyní lze zaznamenat určitou tendenci k monopolizaci této oblasti na trhu – to povede velmi pravděpodobně k dalšímu zdražení těchto služeb. V současné době je k dispozici 1.034 (do roku 2004 1.553) krátkodobých celních skladů a 163 celních skladů, 291 
(do roku 2004 700) celních makléřů a 79 (do roku 2004 1.500) celních dopravců. 

 

102. Jakým způsobem se snaží ruský celní úřad bojovat proti „šedým dovozům“?

„Šedivé dovozy“ (podhodnocené fakturace a chybné deklarace) jsou bohužel stále ještě problémem pro ty dovozce, kteří dodržují zákony a řádně proclívají své zboží. Tito dovozci pak mohou jen velmi těžko konkurovat firmám, které praktikují „šedivé dovozy“ – bohužel s podporou několika málo celních úředníků a celních makléřů. Dále pak znamenají tyto „šedivé dovozy“ díky nižším příjmům z cel a daní také enormní ztráty pro státní rozpočet. Vedení celního úřadu a zainteresované firmy se společně pokoušejí řešit tento problém pomocí odpovídajících opatření.

Dalším opatřením je zesílené zavádění elektronického proclení a používání postupu zjednodušeného celního odbavení. Do konce roku 2005 má být 56 celních úřadů v Rusku možnost získat elektronické celní odbavení. Za tímto účelem si musí nechat dovozci instalovat software, jehož licenci jim udělil Celní úřad. Dalším opatřením je zprostředkování informací o zboží celními úřady ze zemí, odkud je zboží dováženo, ruskému celnímu úřadu dříve než se zboží dostane na ruské celní teritorium („zelený koridor“).

 
103. Jak si vybrat dopravce nebo přepravce?

Pokud je český exportér zodpovědný podle smlouvy o zahraničním obchodu za transport, musí si samozřejmě promyslet výběr dopravce/přepravce. Vždy doporučujeme si vyhledat nějakého dopravce/přepravce, který je v Rusku zastoupen nějakou pobočkou nebo dceřinou společností a má zkušenosti s transportem v Rusku. Federální celní úřad pravidelně provádí a zveřejňuje „černý seznam“ přepravců, kteří řádně nedopravili zboží k příslušnému celnímu úřadu. O dodávku zboží, která nebyla řádně vykonána, se jedná tehdy, když dopravce úmyslně nebo neúmyslně nedodržuje určité celní procedury, nebo se dopustí kriminálního jednání jakými je přepadení a krádež. V této oblasti ale byla zaznamenána určitá pozitivní tendence: podle oficiální celní statistiky nebylo řádně dopraveno jen 0,0015 procenta dováženého zboží. 

Tento tak zvaný „černý seznam“ můžete nalézt na oficiálních webových stránkách Federálního celního úřadu pod: http://www.customs.ru/ru/ved_info/popup.php?list286=dnbdlist.

 

104. Jak vypadá spolupráce celních úřadů v rámci celní unie mezi Ruskem a Běloruskem?

Spolupráce mezi ruskými a běloruskými celními úřady v rámci státní unie, jakož i praktikovaná vzájemná spolupráce běloruských celních úřadů s kolegy celních úřadů ze států Evropské unie směřuje k přiblížení celního zákonodárství a k sjednocení procedur celního odbavení. Zvlášť aktuální je v současné době odsouhlasení informačních technologií mezi Ruskem a Evropskou unií. Také Bělorusko disponuje moderním celním informačním centrem, které je schopné přizpůsobit se technologiím Ruska a Evropské unie. Běloruský celní úřad vede tak zvaný „bílý seznam“ svědomitých domácích vývozců a dovozců, jejichž zboží bylo na hranicích odbaveno během maximálně 15 minut. Zboží ruských vývozců a dovozců je odbavováno během 40 minut, což je podmíněno nesjednanými postupy celního odbavení.

 

105. Jaký účinek má devizové právní nařízení o 180denní regulaci vztahující se na dovoz zboží a investičních statků?

Devizové operace, jejichž obsahem je pohyb kapitálu, jsou vyjmenovány na konci devizového zákona. K nim patří mimo jiné obchodní záležitosti mezi rezidenty a zahraničními firmami s platebním cílem delším než 180 dní (starší verze zákona: 90 dní) nebo přesahujícím dobu tří let (platí jen pro zboží, které patří k odstavci XVI (stroje a zařízení), XVII (transport) nebo XIX (výzbroj a munice). Při platbě předem musí být zboží nejpozději 180 dní po uskutečněné platbě celně odbaveno na ruském území. 

106. Co se stane, když bude v Rusku v brzké době zavedena, tak je naplánováno, předběžná transportní kontrola?

Od minulého roku se v Rusku pracuje na zavedení předběžné transportní kontroly s dvěma cíli: ochrana spotřebitele a boj proti podhodnoceným fakturacím dováženého zboží. Jaké zboží bude podléhat předběžné transportní kontrole, která má být zavedena na dobu maximálně tří let, bude určeno ruskou vládou. U zboží, kterého se bude kontrola týkat, budou sice snížena dovozní cla, ale náklady spojené s předběžnou transportní kontrolou budou muset hradit dovozci. Výsledkem provedené kontroly bude certifikát, bez jehož předložení nebude moci být provedeno celní odbavení v Rusku. Předběžná transportní kontrola má být provedena během tří dnů. Předběžná transportní kontrola bude prováděna před odesláním zboží na celní území země, ze které je zboží odesíláno, nebo na teritoriu země, ve které bylo zboží vyrobeno. Konkrétní postup kontroly je vypracován inspekční společností, která vyhraje plánované výběrové řízení ruské vlády. Tento postup bude muset zohlednit ustanovení smlouvy WTO pro transportní kontrolu a bude stanoven Ministerstvem pro hospodářský rozvoj a obchod (MinWEH). U přepravy sběrného zboží má být kontrolováno jen to zboží, které podléhá předběžné kontrole. Dále je naplánováno, že náklady spojené s předběžnou transportní kontrolou nesmí činit více než jedno procento hodnoty přepravovaného zboží, ale ne méně než 12.000 rublů (ca. 350,00 euro). Platba má být provedena v rublech na bankovní konto inspekční společnosti v Rusku. Mezinárodní zkušenosti již ukázaly neúčinnost předběžně prováděných transportních kontrol. Zamýšlené cíle nemohly být dosaženy. Naopak, taková opatření přispěla k rozkvětu korupce a vyvolala navyšování cen. Lze očekávat dodatečné obtíže, jakými jsou zpoždění překládky zboží a nedodržování dodacích termínů a konečně také zdražení dováženého zboží.

 

107. Jak podporuje MPO ČR české firmy v celní oblasti?

Samostatným druhem podpory je pomoc při sladění tarifních položek celního sazebníků, aby nedocházelo k dvojímu výkladu na obou stranách a následně nesprávnému promítnutí do celních statistik. Dalším druhem podpory byl proces vyjednávání v přístupových jednáních Ruska do Světové obchodní organizace, kdy v rámci bilaterálních jednání se požadovalo snížení dovozních celních sazeb Ruska právě u perspektivních položek českého vývozu.     
 

108. Co se změnilo v souvislosti s dvěma roky starým zákonem „O technické regulaci v Ruské federaci“?

Od doby, kdy shora uvedený zákon vstoupil v platnost, se v oblasti technické regulace příliš nezměnilo: žádný technický předpis nebyl vypracován a ani předán do parlamentu. Zákon mimo jiné stanovil, že technické předpisy musí mít zákonný statut a z tohoto důvodu musí být státní dumou (tři čtení), federální radou a prezidentem zkontrolovány, přijaty a podepsány jako všeobecné federální zákony. Iniciátoři všeho druhu (zejména svazy/asociace výrobců, samosprávné organizace a velké firmy) zveřejňovali resp. zveřejňují v souladu se zákonem oficiální zprávy o vypracování určitého technického předpisu, o některých z nich se pak v grémiích resp. u kulatého stolu diskutuje, což bylo dříve sotva myslitelné. Ale, jak již bylo výše zmíněno, dumě nebyl v poslední době předložen žádný technický předpis. 

 

109. Jaké skupiny produktů podléhají povinné certifikaci?

strojírenské výrobky

výrobky elektrotechniky, elektroniky a výroby přístrojů

lékařská technika

zemědělské produkty a potraviny 

produkty lehkého průmyslu

suroviny a materiály

výrobky dřevozpracujícího průmyslu

osobní ochranná výzbroj

obaly

pyrotechnické výrobky 

veterinární biologické preparáty a výrobky 

 

110. Kdo zavádí certifikaci?

Nejvyšším vládním úřadem je v oblasti certifikace Federální agentura pro technickou regulaci a metrologii (právní nástupce Státního výboru pro standardizaci a metrologii – GOSSTANDART). Celkem existuje více než 1.000 společností udělujících certifikace a cca 2.000 kontrolních laboratoří. V České republice je certifikaci českých výrobků vyvážených do Ruské federace oprávněna provádět např. společnost INSPEKTA a.s.  

 

111. Jak často musí být kontrolovány sériové dodávky?

Je nařízeno, že u sériových dodávek musí být prováděny audity (kontroly produktů). Certifikáty udělené pro sériové dodávky mají platnost maximálně tři roky. Kromě toho existují ještě certifikáty vztahující se k projektům (jednorázové dodávky). O provedení a způsobu kontroly výroby musí být informováno pracoviště pověřené danou certifikací. Takzvané certifikáty „batch“ (sériové) neplatí jen pro jednu dodávku, ale mohou být požadovány pro omezené množství zboží, které přišlo v několika dodávkách (tím se nevztahují na fakturu, ale na dodací smlouvu). Je třeba dbát na to, že od nedávné doby požaduje ruský celní úřad pro většinu výrobků dodávaných do Ruska vedle certifikátu GOST R také hygienické potvrzení od ruského hygienického úřadu. Jako náhrada je také akceptováno úřední osvobození od povinnosti předložit hygienické potvrzení. Toto osvobození smí být vystaveno jen hygienickým úřadem. V praxi obvykle převezmou pracoviště udělující certifikaci GOST R práci spojenou s podáním žádosti o hygienické potvrzení a jeho obstaráním.

 

112. Platí certifikáty GOST R také v jiných zemích SNS?

Oficiálně platí certifikáty GOST R jen v Ruské federaci, ostatní země SNS jako je Bělorusko nebo Ukrajina mají své vlastní systémy certifikace. Každý certifikát GOST R má popis: platný na celém území Ruské federace. Ale certifikát GOST R může být po lehké úpravě přepsán v ostatních zemích SNS na národní certifikát.  
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